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Principales Caracteristicas

Timer digital touch Cajon parrilla deslizable

Grill eléctrico Horno Easy to Clean

Pirémetro digital Eficiencia horno A+

Rejillas de fundicion Eficiencia hornallas A

Encendido en horno y hornallas Multigas

Luz en horno Valvula de Seg. en horno y hornallas
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Con la misma tecnologia, procesos

v estandares de calidad que Samsung emplea

a nivel global, en Visuar producimos mas

de 600.000 heladeras, lavarropas. microondas
y-aspiradoras por ano con trabajo argentino.
En nuestro complejo industrial de Cafiuelas
creamos con orgullo los productos que

disfrutan miles de familias todos los dias.
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EDITORIAL

iGRACIAS!

Dell10al12dejulio pasado, realizamos la cuarta
edicionde ELECTRONICS HOME ARGENTINA,
con récord de visitantes, quienes se acercaron
de todo el pais pararelacionarse y generar nue-
vos negocios. Laferia se posicionacomo el gran
evento del sector, tanto en metros cuadrados
como convocatoria, y aun en un momento difici-
lisimo paratodos, el sectorvuelve ademostrarsu
dinamismoy ganas de juntarsey apostaramas.

Este ano mostramos lo que deseamos de laferia,
que sea una gran plataforma donde sucedan
muchas cosas al mismo tiempo, con lanzamien-
tos, invitando a la prensa e influencers paraampli-
ficarlacobertura; con activaciones gastronomi-
cas donde participe un chef en un mismo stand
realizando demostraciones de los productos que
se exhibeny condisertaciones de speakers abor-
dando tematicas de interés. Todo esto sucedid
enestaedicion, en nuestra busqueda constante
de crecery ampliarlaferia para el proximo ano.

Lo que viene parael 2025 es lo que llamamos el
“triatlon de ferias”, tres eventos que se realizaran
durantejunioyjulioenlostres PBImasimportan-
tesde Latinoamérica: México, Brasily Argentina,
siempre con el mismo concepto: uniry generar
oportunidades para el sector de electrodomésti-
cos, laindustriay el retail de toda la region.

Solo nos queda agradecer a los expositores y
visitantes por confiar una vez mas en nosotros.

Buenalectura!

Juan Cruz Martin Grondona



TESA

Cintas de fijacion
de aluminio paralas
serpentinas de los
refrigeradores

calidad y la eficiencia de los componentes

son cruciales para garantizar la satisfaccion
del consumidor y la longevidad de los productos.
En tesa, estan comprometidos en crear soluciones
adhesivas innovadoras y sostenibles. Su portafolio
de cintas de aluminio incluye una variedad de opcio-
nes, cada una para satisfacer necesidades especifi-
cas, desde fijacion hasta opciones reforzadas para
procesos de aplicacion automatizados.

En el mercado de los electrodomeésticos, la

Conduccion de Calor Superior

Las cintas de aluminio con materiales de alta calidad
mejoran la eficiencia del sistema de refrigeracion al
transferir el calor de manera mas eficaz.

Durabilidad y Resistencia a la Corrosion
Resistentes a la corrosién, son cintas ideales para
entornos humedos y frios. Mantienen la integridad y
funcionalidad del sistema a lo largo del tiempo.

Flexibilidad y Facilidad de Aplicacion

La flexibilidad de las cintas permite una aplicacion y
ajuste precisos en las serpentinas, optimiza el mon-
taje y mejora la calidad del producto.

Estabilidad y Seguridad

Garantizan que las serpentinas permanezcan firmes,
evitan desplazamientos y mantienen el sistema en
perfecto funcionamiento, incluso con vibraciones.

Estética y Facilidad de Mantenimiento

Brindan una apariencia limpia y organizada dentro
del refrigerador, son faciles de limpiar y facilitan el
mantenimiento.

6 insumos

El portafolio de cintas de aluminio de
tesa incluye una variedad de posi-
bilidades, cada una para necesida-
des especificas, desde fijacion hasta
opciones reforzadas para procesos
de aplicacion automatizados.

Preparados para el futuro y la innovacion

En tesa sostienen que cada reto tiene una solucién
y solo se necesita creatividad. Desde nuevos mate-
riales, disenos y aplicaciones, la empresa piensa en
nuevas formas de satisfacer las necesidades de los
clientes. Cada proyecto es unico, con el compromi-
so de crear soluciones adhesivas sostenibles parala
industria de electrodomeésticos, en este caso refrige-
radores y congeladores.
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Innovacion en

fijacion de serpentinas

para refrigeracion

Mejorar la eficiencia de sus refrigeradores nunca fue tan facil. Las
cintas de aluminio tesa® ofrecen fijacién segura, resistencia a la
corrosion y excelente conduccién de calor, garantizando un
rendimiento superior de su sistema de refrigeracidn. Elija calidad y
confianza con tesa®.

tesa.com
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Somos especialistas
en climatizacion

Nos dedicomos a la fabricacién de equipos
de aire acondicionado con lao mas alta
innovacion tecnologica israeli.

¢Querés acondicionadores
de aire con TU MARCA?

No solo producimos L.y
equipos de alta calidad
bajo nuestras etiquetas internas, sino que
también fabricamos para otras marcas que

desean llevar sus productos al siguiente nivel.

www.adsargentina.com.ar/oem

Philipsylamarcade indumentaria Blue Sheep se
unieron para proponer soluciones practicas para
mantener las prendas como nuevas eninvierno.
Lalanade los sweaters, chalecos, abrigos, pon-
chosyaccesorios es unafibraque, coneluso pro-
longado, sufre la aparicion de pelusas sobre toda
su superficie. El sacapelusas de Philips, solocon
pasarlo suavemente sobrela prenda, eliminaesas
pelotitas en segundos y se puede utilizar en una
variedad de tejidos.

Desde Blue Sheep recomiendan lavar estas pren-
dasamano, con agua friay jabones liquidos para
prendas delicadas.

Paraotro tipo de prendas, como abrigos de pano
opanaycamisasoblusasdealgodénoseda, los
vaporizadores son esenciales. Eliminanlasarru-
gasrapidamentey sinriesgo de quemaduras.
Tanto el vaporizador de pie como el portatil de
Philiipsfuncionan conundepdsitode aguay listos
parausarse en pocos segundos hastaen produc-
tos textiles como sabanasy cortinas.
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ELECTRONICS HOME

Mas de 6000 asistentes en el evento B2B del aino

Por Claudia Carrivale prensa@editoracycargentina.com.ar

Con tres jornadas exitosas, nuevos espacios y una mirada federal de la
industria y el comercio, la feria se consolidé como la mas convocante
del rubro de electrodomésticos y articulos para el hogar de la Argentina,
y reafirmd su compromiso con la integracion de todo el sector.

El punto de encuentro del sector

C on mas de 350 marcas nacionales e interna-
cionales, mas de 1500 productos en diferen-
tes categorias, mas de 6000 asistentes califi-
cados y 5000 m? de espacio de exposicion, la cuarta
edicién de Electronics Home Argentina se consolidé
como el evento B2B abierto y mas convocante del
rubro de electrodomeésticos, articulos para el hogar,
celulares, informatica, gaming, TV y audio, muebles
y bazar, colchones y movilidad de la Argentina.

Organizado por Grupo Eletrolary Azul Play, el evento
superé ampliamente las expectativas y convocatoria
respecto a su edicién anterior.

Durante tres dias de exposicion, llevada a cabo en el
Pabellén 5 del Centro Costa Salguero, los mas im-
portantes fabricantes, distribuidores e importadores

10 corporativo

del sector de bienes de consumo durables de la
Argentina exhibieron las marcas mas reconocidas a
nivel nacional e internacional, presentando sus ulti-
mas innovaciones y tecnologias.

Fue un evento Unico para el encuentro y relaciona-
miento de empresarios, profesionales del sector, del
mercado corporativo y comerciantes, que posibilitd
alianzas estratégicas y nuevos negocios.

Un evento, multiples espacios

Este ano, Electronics Home brindd a los asistentes
una experiencia mas completa en cuanto a forma-
to, con una plataforma integradora que incluyé un
ciclo de charlas, espacios exclusivos para realizar
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lanzamientos especiales, activaciones de productos

y cocktail de bienvenida.
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“Estamos muy contentos con los re-
sultados del evento. Todos los arios
aumentamos el numero de visitantes
calificados y cada vez mads la feria se
posiciona como un punto de encuentro
para el mercado a nivel nacional. Vemos
acomerciantes de todo el pais: grandes
redes, comercios chicos y grandes, su-
permercados, homecenters, multica-
nales y marcas prestigiosas. Este afo
las principales empresas dijeron pre-
sente en Electronics Home Argentina,
para realizar lanzamientos exclusivos y
presentar sus productos”, afirmo Carlos
Clur, CEO de Grupo Eletrolar.

Motorola, Braun, Liliana, Whitenblack, Electrolux,
Gafa, Kanji, Kanji Home, Olmo, Senorial, Rotoplas,
Ormay, Barbacoa, Okey, Philips, Gamuza, Tienda

La feria conté con la presencia de mas de 350
marcas nacionales e internacionales, entre ellas:
Nakan, Stanley, Dewalt, Black+Decker, Crivel,
Usman, Vondom, Eiffel, Casablanca, Randers,
Maverick, Motomel, Millenium, Ringo, Einhell,
Spring Air, Peabody, Royalcell, GCA, Sol De
Verano, Cx, Lenovo, Asus, Hp, Epson, AMD, Dibra,
Sueno Dorado, Kld, Cat, Makita, Briket, Nexina,
Daewoo, Beone, Eurohome, Euro Sound, Euro
Bike, Peabody, Rheem, Saiar, Sherman, Stromberg,
Indelplas, Springwall, Gadnic, Enova, Quantum,
Morelli, Columbia, KOH-I-NOOR, Samsung, Smart
Life, Hisense, Noblex, Philco, Atma, Bosch, LG,

Nube Evolution, Rosario Import, Nuke, Bicicletas
Futura, Outland Logistics S.A y Kamado Argentina.

Importantes empresas se sumaron a la cuarta edi-
cion como sponsors: Tiendanube Evolucion, una
propuesta de e-commerce disefada para expandir
el canal online de medianas y grandes empresas,
con tecnologia de innovacién y lider en el mercado;
Fiserv, un proveedor lider global de pagos y tecnolo-
gia financiera para miles de instituciones financieras
y negocios en todo el mundo y Ringo Publicidad,
lider en el mercado de la fabricacion de productos
para la comunicacion visual.

corporativo 11



“El evento superé ampliamente las expectativas en
cuanto a convocatoria, sobre todo la cantidad y cali-
dad de clientes que participaron. Todos asistieron con
muchas ganas de conocer y visitar los stands y gene-
rar buenos negocios. Este ano crecimos muchisimo
en cuanto a metros cuadrados de los stands y a las
propuestas a nivel estético. Sin dudas, este 2024 fue
una gran plataforma y despegue para seguir crecien-
do el ano que viene”, comentd Juan Cruz Grondona,
Director comercial de Electronics Home Argentina.

NN\

La edicion 2024 volvié a demostrar el po-
tencial de una feria que crece ano a ano,
fortaleciendo los lazos del canal y gene-
rando un punto de encuentro que incluye
a todos los representantes del sector y
del mercado corporativo, con una mirada
federal y de apertura regional.

TODOS EN UN
MISMO LUGAR

Proyeccion nacional e internacional

Presencia de todos los actores del
sector (fabricantes, importadores,
mayoristas, distribuidores y repre-
sentantes, duenos de empresas,
presidentes, CEOs, gerentes, cade-
nas de retail, comercio electronico,
marketplaces, medianos y peque-
nos comerciosyredes de comprade
Argentinay América Latina)

Lanzamientos y activaciones
Networking

Espacios exclusivos para reuniones
Ciclos de charlas

Lanzamientos y activaciones

12 corporativo
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Tras el éxito de este ano, la quinta edi-
cionyatienefecha:losdias 30dejunio, 1
y 2 de julio en el Centro Costa Salguero,
y sera parte de un triatlén de ferias que
Grupo Eletrolar llevara a cabo en tres
importantes ciudades como San Pablo,
Ciudad de México y Buenos Aires.

+ COMUNICACION

+ de 3 meses de campana en Redes
Difusion en medios propios:

Revista Integracion Empresaria
Revista Eletrolar News

Media partner INFOBAE

Cobertura en medios especializados

LA 4ta EDICION EN NUMEROS

3 jornadas

5.000 metros de exposicion

+ 70 stands

+ 1.500 productos

+ 350 marcas nacionales

e internacionales

+ 6.000 asistentes calificados




CICLO DE CHARLAS

Maximiliano Signorelli/ Hisense Argentina

Maximiliano Signorelli, Director de Marketing de Hisense Argentina,
brindd su conferencia “Democratizando el Acceso a la Tecnologia”.
Hablo sobre la importancia de la innovacion y la conectividad en el
hogar: “En Hisense, todos nuestros productos estan disenados con
conexiones avanzadas. Nuestro sistema operativo, el de mayor cre-
cimiento en 2023, se ha convertido en el mas utilizado en el mer-
cado, ofreciendo una experiencia de usuario inigualable. Ademas,
nuestra aplicacién Connect Life permite gestionar de manera inte-
ligente el hogar desde el celular, conectando electrodomésticos
como refrigeradores, aires acondicionados y lavarropas”.

Milagros Bin / Retail Manager de GfK

Milagros Bin, Retail Manager de GfK, la consultora lider de analisis
de mercado, habloé sobre “Resultados y tendencias del mercado de
electrodomésticos en Argentina”. En su charla describié algunos
datos del sector: “En el mercado electro, predominan dos canales
de venta, hipermercados y especialistas”. Y destacé: “A pesar de
que los smartphones sufrieron una caida de ventas de 49.5%, se
vendieron mas modelos”. Y agregé que “el Hot Sale fue la sema-
na de mayor crecimiento del ano, con + 8%”. Sobre el consumidor,
afirmé que “el 65% de las personas cambia marcas reconocidas
por otras menos costosas, y un 22% de usuarios compra al por ma-
| yor para obtener descuentos”.

Néstor Alayon / Consultor de Marketing Retail

Néstor Alayon, Consultor de marketing especializado en el canal Retalil,
brind6é una charla sobre “Herramientas de E-commerce y Marketing
Digital para Tiendas Online y presentacion del libro online Marketing en
Tiempos de Crisis. Hablo de la importancia de herramientas como Al y
los chatbots para el e-commerce: “Son una herramienta muy necesaria
y maravillosa. El 40% de las respuestas que brinda Mercado Libre las
redacta un chatbot. Hay que programarlo y nutrirlo todos los dias con
nueva informacion para que funcione bien”. También dijo que hoy los
consumidores se caracterizan por ser “ansiosos, comodos, tienen una
expectativa alta de compra, son impacientes, ambiciosos y exigentes”.

Camila Nasir/ Gerente de Marca de Tienda Nube

Camila Nasir, Gerente de Marca y Comunicaciéon de Tiendanube
Argentina, hablé sobre “Tendencias de e-commerce en la catego-
ria Electrénica y Hogar”. Destacd que el e-commerce, en el mer-
cado vertical de electrénica y hogar, viene creciendo ano a afio y
es una de las que mas aumenta. En cuanto a las principales ten-
dencias del e-commerce para 2024, analizé que la inteligencia ar-
tificial, la logistica y pagos, la integracion con redes sociales y la
omnicanalidad son lo que esta marcando la diferencia y el camino.

corporativo 13



ATMA

Atma, la marca lider que
ofrece una amplia gama
de productos de cocina,
para el hogar, refrigera-
cion, climatizacion y cui-
dado personal, realizé el
lanzamiento exclusivo de
la freidora Air Fryer, con la
presencia en vivo del coci-
nero Gabo Colacioppo.

LANZAMIENTOS
Y ACTIVACIONES

Z

HISENSE

LamarcaHisense hizouna
presentacion exclusiva
para clientes en su stand,
en lacual adelantaron los
préximos lanzamientos,
entre ellos untelevisorde
100 pulgadas, una expe-
riencia visual impresio-
nante con tecnologia de
vanguardia, y la heladera
de 4 puertas con pantalla
tactil de 24 pulgadas.

14 corporativo
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Hacemos de tu casa un Hogar

UL

Soportes para Tv
Fijos, con inlclinacion y extensibles

Soportes tv Hormos portatil Parrillas Tablasy
Tendederos
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= www.nakan.com.ar Hacemos de tu casa un hogar




LECTRONICS

NOVEDADES Y BALANCE G‘I E

ORMAY

Lourdes Soriano, titular de Soriano Hnos. S.A., dijo: “Esta es la cuarta vez
que participamos en Electronics Home, este afio con muchas novedades,
como la nueva linea de cocinas y el anafe Onix Black de 5 hornallas; nues-
tralinea de empotrables, campanas, anafes a gas, anafes eléctricos de in-
ducciony vitroceramicos; la nueva linea de cocinas de 57 centimetros, que
estamos presentando especialmente en esta expo a todo el publico y tam-
bién la cocina Barbacoa, de 90 centimetros y linea profesional. Estamos
conformes y agradecidos como siempre con la organizacion, realmente la
afluencia de publico de todos los puntos del pais es excelente”.

NEWSAN

OME e Argentina

DIBRA

“En esta nueva edicion de Electronics Home estuvimos
presentando todo el lineal de Newsan: motos y los pro-
ductos de Atma, Philco y Noblex. Tuvimos muchos vi-
sitantes y estamos contentos porque siempre es muy
bueno encontrarnos con nuestros clientes”, comento
Graciela Jaime, jefa de ventas de Movilidad de Newsan.

“Dibra es una empresa que fabrica cortadoras y bordeadoras de césped y
estamos participando nuevamente en Electronics Home 2024, que supero
ampliamente nuestras expectativas", sostuvo Water Diaz, socio gerente.
"Tuvimos una gran cantidad de visitas de clientes y se han concretado ven-
tas. Presentamos nuestros nuevos productos, la nueva linea de cortado-

ras en polipropileno de alto impacto y con 800 y 1300 watts”.

- —
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FAG SISTEMS

“Estamos orgullosos de participar nuevamente, porque nos permite acer-
carnos a clientes retail y clientes que a veces no llegamos a conocer y
aca pueden ver todas las lineas.", manifestd Diego Balbo, gerente de
Marketing. Trajimos propuestas exclusivas con Kanji y su familia de peque-
nos, belleza, heladeras, cocinas, parlantes, notebooks, tablets y televiso-
res, gue permite abastecer un local completo con una misma marca. Como
lanzamientos, tenemos la marca Telefunken que presentamos ahora en
heladeras, exhibidoras, heladeras bajo mesadas y freezer de pozo. Otro
lanzamiento muy importante es la nueva cocina eléctrica Kaniji Black, que
se esta buscando mucho en las construcciones modernas, y proximamen-
te se viene el lanzamiento de la linea Kanji Beauty”.
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NOVEDADES Y BALANCE

C_: 'I ELECTRONICS
HOME e Argentina

BYD SUDAMERICANA

Diego del Sacramento, director comercial de ByD Sudamericana, se mostro
muy satisfecho con el evento y la concurrencia. "Es un buen momento para
encontrarse con clientes, colegas y amigos del rubro", dijo. "Nos sirve para
mostrar con tiempo nuestras propuestas comerciales. A esta edicion vini-
mos con varias novedades en las lineas Stanley y termos. Un lanzamiento
fuerte es el vaso Quencher, de 1,1 litros, que es furor en Estados Unidos y
esta teniendo muy buena presencia en la Argentina. También, como nue-
vos productos, las cafeteras francesas, de prensay portatil. Siempre esta-
mos apostando a mostrar novedades y nuevos colores aprovechando que
hoy hay un poco mas de movimiento en el mercado”.

MILLENIUM

Sergio Oropel, titular de la empresa, comentd: “Nosotros fabricamos ter-
motanques en Mendoza y distribuimos en Cuyo, Buenos Aires y otros pun-
tos del pais. Tenemos productos garantizados por diez afios. Presentamos
termotanques eléctricos de 25, 50, 65y 80 litros y la gama completa de gas
de 30, 50, 80, 120 y 150 litros. También tenemos modelos para usuarios
de grandes consumos de agua caliente, una caldera eléctrica de 450 litros
y a gas, de 300 litros. Estamos muy conformes porque ha venido mucha
gente, nos ha ido muy bien, hemos cerrado muchas ventas y la verdad es
que la feria es fantastica.”

VISUAR

“Estamos muy contentos de poder mostrar el lineal completo de Visuar,
ofreciendo nuestras marcas y todo el respaldo que le damos al mercado",
expreso Juan Anido, jefe regional de ventas. "Nos llevamos una grata sor-
presa, tuvimos contacto con muchos clientes y la visita de todos los refe-
rentes del mercado. Creo que fue el mejor beneficio del evento, en pocos
dias, en un mismo lugar, nos contactamos con lo mejor del mercado”.

OoLMO

“Es la segunda vez que participamos en Electronics Home y la verdad que
lo apoyamos porque es un evento al que no le encontramos limites", dijo
Juan Pablo Miiller, gerente comercial. "Estan todos los compradores, se
puede invitar a la gente, es abierto a todo el publico y es lo que no nos limi-
ta. Esperamos seguir apoyando y que siga creciendo”.

18 corporativo



1l

| Hl -
i B VT
ELEGANCIA FUNCIONAL

2419R BLANCO - HAYA O

2419R NEGRO - NOGAL @

VENTILADOR MIMNIMALISTA 48" ASPAS DE
MADERA REVERSIELES MOTOR AC BSW
DE 3 VELOCIDADES CONTROL REMOTO
MULTIFUNCION  PLAFON LED 18W
MNEUTRO APAGADO PROGRAMABLE.

VENTILADOR MINIMALISTA 48" ASPAS DE
MADERA REVERSIBLES MOTOR AC 85W
DE 3 VELOCIDADES CONTROL REMOTO
MULTIFUNCION PLAFON LED 78W
NHEUTRO APAGADO PROGRAMABLE

DQCJCCN_IO

© K} protaliaclimatizacion

www.protaliahogar.com.ar




G 'I ELECTRONICS

NOVEDADES Y BALANCE HOME . Argentina

COLCHONE

SUENO DORADO

“Decidimos participar de este tipo de ediciones, nos gusté mucho la par-
ticipacion, hicimos contactos muy importantes y nos vamos con la satis-
faccion de habernos vinculado con pares y clientes de distintas zonas del
pais", dijo Adolfo Hartmann, titular de la empresa. "Dentro de la gama de
productos presentamos promociones especiales para este evento, som-
miers y colchones comprimidos. Los colchones en caja conforman un
segmento en el que estamos incursionando y que con el tiempo se va a ir
imponiendo. También presentamos 7 lineas de colchones de espumay 7
lineas de colchones de resorte”.

SPRINGWALL

Oscar Falcone, gerente comercial de Springwall expreso: “Este es el se-
gundo afno que participamos en Electronics Home. Estamos muy conten-
tos. Al igual que el ano pasado este ano para nosotros fue un éxito y quere-
mos felicitar a la organizacién porque salié todo muy bien. Creemos que las
nuevas telas y los productos, tanto de la linea de resortes como de espuma,
tienen un valor aspiracional significativo que los comerciantes aprecian y
desde Springwall podemos aportar diferenciacion a la feria”.

RHEEM

Sebastian Pau, del equipo de ventas, explico que la empresa parti-
cipo en Electronics Home presentando como reciente lanzamiento
la linea eléctrica Harmony, con modelos de 60 y 85 litros, conexidn
inferior y de colgar. "Seguimos con los mismos modelos de Saiar,
Rheemy Sherman, que se suman alas ya conocidas lineas Funcional,
Performance, Confort y Profesional”, cerro.

PHILIPS

"Nuestra idea de venir por primera vez a este evento es mostrar nuestra
nueva linea de productos, el Party Speaker insignia, con la mayor potencia
del mercado; nuestro nuevo QLED mini LED y el mejor producto que tene-
mos, el televisor OLED. Es lo que estaba buscando el mercado y hacia ahi
vamos”, dijo Pablo Nahluk, director de ventas de Philips TV & Sound.
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NOVEDADES Y BALANCE

EIFFEL

“Somos una pyme nacional dedicada a la fabricacion y produccién de
electrodomésticos pequenos, ventilacion y calefaccion", describié Pablo
Scipioni titular de Eiffel. "En cuanto a novedades, presentamos la linea de
ventilacidon con algunas ofertas y toda nuestra linea de pequenos, que la
hemos ampliado mucho con la incorporacion de productos como las multi-
procesadoras, las freidoras de aire y la licuadora deportiva, que se puso de
moda. Como otra gran novedad, estamos prontos a inaugurar nuestra linea
de armado de pavas. Dejamos de importarlas para comenzar a fabricarlas
en Buenos Aires, en nuestra planta de Mataderos, y calculamos que antes
de fin de ano estaremos lanzando la primera linea de armado.”

METALURGICA SAN PATRICIO

Santiago Sparks, director comercial de la empresa, senald: “Este afo es
nuestra primera participacion en el evento y vinimos a hacer muestras de
nuevos productos como los anafes vitroceramicos de 2 y 4 hornallas, la
linea de cocinas y la de estufas, la presentacion de una cocina gastronémi-
ca de acero inoxidable y negra y, ademas, la importante incorporacion de
Bake Off, una nueva marca para pequenos electrodomeésticos”.

EINHELL

Gustavo Sanchez, representante comercial de la firma, comentd que
Einhell es una empresa de herramientas inalambricas y eléctricas y par-
ticipé en Electronics Home presentando toda su linea Power X-Change.
"Queremos destacar que todas nuestras herramientas se manejan exclu-
sivamente con la misma bateria", amplié. "Los esperamos a todos para ha-
cer buenos negocios”.

HISENSE

Francisco Merelle, jefe de ventas de Hisense, dijo: “Para nosotros, la feria
fue muy productiva. Pudimos mostrarles a nuestros clientes el crecimiento
de la marca y todo el portfolio, que este afo va a superar los 80 productos
en 5 categorias. Estamos haciendo mucha fuerza en la linea blanca, con
mas de 30 productos que presentamos".
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NOVEDADES Y BALANCE

NOVATECH

“Es el primer afno que estamos en el evento, muy entusiasmados y con-
versando con clientes que en el ano no vemos mucho, ademas de en-
contrarnos con los habituales", comenté Anahi Lopez, KAM de Novatech.
"En el stand tenemos novedades en notebooks Enova, la marca propia
de Novatech, y productos que distribuimos con Skyworth y Quantum. En
celulares, presentamos los nuevos modelos Enova 950 y Quantum, nos
fue muy bien mostrando los lanzamientos de lavarropas y lavasecarropas
y presentamos los hornos eléctricos de 25 y 35 litros, acondicionadores y
las bicicletas eléctricas Enova”.

ROTOPLAS

“Estamos presentando toda la linea Senorial, con nuestra nueva incor-
poracion, el Zafiro de 20 litros y el termotanque de 160 litros con mejo-
ra de alta recuperacion”, dijo Pablo Luzuriaga, jefe de Trade Marketing
de la empresa. "Estamos muy contentos de participar y espero que
podamos seguir estando afno a ano”.
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KAMADO

Adrian Alegre, fundador y director comercial de la empresa, expreso:
“Estamos muy contentos de participar en esta edicion de Electronics
Home. Tuvimos buena repercusion, muchos interesados y nuevos con-
tactos para ir trabajando. Es la primera experiencia en el canal hogar con
nuestra marcainsignia, que es Kamado Argentino. La novedad este ano es
la presentacion de Bosca, con su linea de calefaccion y gourmet”.

UMIDIGI

Esta marca china esta en el mercado desde hace mas de 12 anos, crecien-
do paso a paso en América Latina. Desde la empresa comentaron que es
su primera vez en la Argentina y el evento fue una excelente ocasion para
promocionar sus nuevos modelos de celulares y presentar sus lineales a
los distribuidores interesados.
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HOME e Argentina #Seguimosintegrando
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Diseno y Tecnologia combinados para cada necesidad.

Eficiencia 2 Motores Organizacion
Energética A+ Més durabilidad Inteligente
Dynamic System Tecnologia Greenfreeze Side by Side
Gas R600a
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Especial

Heladeras

Sostenido por su condicion de productos imprescindi-
bles, el mercado de las heladeras mantiene unaexpec-
tativa de recuperacion de cara a la temporada. Influye
en ello la financiacion, ahora con mayor cantidad de
cuotas y mas accesibles paralos consumidores.




La heladera No Frost DuoCooling
Inverter acero de 409 litros tiene 10
anos de garantia en el compresor; sis-
tema DuoCooling con frio seco en el
freezer y ciclico en la heladera; efi-
ciencia A+ con 30% menos de consu-
mo; control digital sin abrir la puerta;
modos vacaciones y super frost; alar-
ma de puerta abierta; bloqueo de dis-
play; sensores que ajustan la tempera-
tura; gas R600a; control Fresh Cooling
de humedad y estante retractil. Viene
en color acero, blanco y black steel.

La No Frost DuoCooling Inverter Black
Steel, con el freezer abajo, tiene textura
acero black steel antihuellas; frio seco
en el freezer y ciclico en el refrigerador;
eficiencia A+; control digital sin abrir
la puerta; modos vacaciones y super
frost; alarma de puerta abierta; blo-
queo de display; gas ecolégico R6003a;
luz interior en el freezer; puertas rever-
sibles y estante retractil. La capacidad
es de 417 litros. La KHGA41D/8 es la
version en color acero.

Sergio Doldan, Director comercial de Autosal
"Al caer el poder adquisitivo
también cayo la venta"

Sergio Doldan, Presidente de CAIRAA vy
Director comercial de Autosal, sostuvo que
este es un ano de crisis econdémica en el que,
por todas las variables que se movieron desde
diciembre, el poder adquisitivo cayo y, con-
secuentemente, también cayd la venta de
estos productos “Estamos hablando de cai-
das de hasta el 50% en el primer semestre”,
amplié. “Usualmente, cuando se dan este tipo
de condiciones la gente renueva la heladera por
necesidad, mas que por una renovacion plani-
ficada. Se estan vendiendo mayoritariamente
las heladeras de bajo precio, porque categorias
como No Frost, que son heladeras mas caras
que sus equivalentes ciclicas, suelen tomar
mas fuerza en las épocas de bonanza”.
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ELECTROLUX

La heladera Multidoor FlexiSpace de
Electrolux, con 621 litros totalesy 217
en el freezer, es una no frost Inverter
con compartimento FlexiSpace, un
espacio inteligente con 5 opciones
de temperatura: -23° en el freezer;
-2° para carnes y pescados; 0° para
las bebidas; 3° para alimentos fres-
cosy 7° para los vinos. La tecnologia
AutoSense utiliza la inteligencia arti-
ficial para controlar automaticamente
la temperatura, identifica los momen-
tos de mayor y menor uso y pro-
longa la vida de los alimentos hasta
un 30% con tecnologias avanzadas
para eliminar los malos olores. El
cajon TasteLock preserva la frescura
de las frutas y verduras hasta 14 dias.

Segun NIQ GfK, las heladeras estan en el puesto 10 del
Top Ten de las categorias de electrodomésticos que con-
centran el 63,6% de las unidades vendidas. Analizada por
facturacion, la medicion cambia, porque mientras esas 10
- categorias acumulan el 80,4% del monto facturado, hela-
e deras pasa a ocupar el puesto numero 4.
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COLUMBIA

Autosal presenta la heladera Columbia CHD43/9 con
freezer de 414 litros de capacidad, color blanco y pro-
duccion nacional. Tiene eficiencia energética clase
A+; fabricadora de hielo; regulador de temperatura;
estantes antiderrame que resisten hasta 25 kilos;
cajon para frutas y verduras de gran tamano con
regulador de humedad; control de humedad Extra
Fresh; estantes y anaqueles extraibles; anaquel en la
puerta del freezer; apertura de las puertas con cam-
bio de direccion y 2 hueveras.

La CHD32/9, con freezer y 317 litros de capacidad,
tiene eficiencia A+; regulador de temperatura; estan-
tes antiderrame hasta 25 kilos; cajon para frutas
y verduras con regulador de humedad; control de
humedad Extra Fresh; estantes y anaqueles extrai-
bles; anaquel en la puerta del freezer, cambio de sen-
tido de las puertas; 1 huevera y 1 cubetera.



Nueva heladera Multi Puerta con VitaFresh.
Capacidad XXL para conservar mas y mejor.

*Capacidad de 605 Lts
-Acero inoxidable anti huellas.

-Sistema de refrigeracion: NO FROST

«Bajo consumo, Clase A++
con tecnologia Inverter.

<VitaFresh conserva los alimentos
mas frescos durante mas tiempo.

«Freezer con seis compartimentos
con funcidn de siper congelacion
y refrigeracion.
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Laheladera Cross Door, que estapre-
sentando Hisense, tiene puerta plana
y diseno en metal; fabrica de hielo;
dispensador de agua; asa metalica
empotrada;iluminacion LED; bandeja
deslizable y contenedores de frutas
yverduras, ambos de metal; cajones
también deslizables, balcdn conge-
ladory regulacion de la temperatura
entre-18y 5 grados.

Laotraimagencorrespondealahela-
dera single door que se va a lanzar
enseptiembre, destinadaaun publico
jovenque demandaun producto que,
sinserpremium, incorporadetallesde
disefio como el color negro y, entre
sus prestaciones, dispenserdeagua,
descongelamiento semiautomatico,
proteccidn antibacterias, cajén para
frutasyverdurasy estantesde vidrio.

Maximiliano Signorelli, Director de Marketing de Hisense Argentina

"Tenemos una buenavision
de futuro para esta categoria”

"Este ano esperamos unacaidadel
mercado de alrededor de un 25%,
I6gica porlasituacion general de la
economia pero menor que lo que
se espera en otras categorias",
afirmé Maximiliano Signorellidesde
Hisense al analizar el mercado de
refrigeracion.

"Nosotros nos focalizamos en el
segmento premium, donde nos
diferenciamos por diseno y tam-
bién porlas especificaciones delos
productos", ampli6. "Este anotene-
mos 6 modelos de heladeras 'y un
plan, desde hoy hasta todo 2025,
para desarrollar 15 productos.
Trabajamos con la vision de demo-
cratizarel acceso alatecnologiay,
con ese concepto, a partir de sep-
tiembre vamos a estar presentando
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una heladera single doorcon capa-
cidad de 179litros, un productode
entrada, pensado para un publico
compuesto por personas jovenes,
que probablemente estén empe-
zandoavivirsolasy necesitan una
heladera no tan sofisticada pero
conun buendisero, encolornegro
y, como unafuncionalidad diferente
enestetipode productos, el dispen-
serdeagua.

Sobre elmercado, Signorellidesta-
co que se notd unareactivacionen
elHotSaley también durante el pos
Hot Sale, ayudadaporlabajadelas
tasas deinterésyelaumentode la
cantidad de cuotas. “Esto hace que
la caidaseamenory quetengamos
unabuenavisiéonde futuro paraesta
categoria", cerro.




ANOS pe
EXCELENCIA

Blanco Gris Blanco Gris Megro
NUEVO FREEZER VERTICAL FV&300 NUEVA BK2F 2100 PREMIUM
Con mas compartimientos para crganizar todos tus Heladera INVERTER con gas 100% ecoldgico,
alimentos de forma practica v ordenada. Ademas brinda mayor eficiencia v hasta un 30% de ahorro
cuenta con gas refrigerante 100% ecoldaico que no energético, pantalla digital para control de tempe-
afecta a la capa de ozono, ratura, estantes de vidrio, luz led v con el FREEZER

CON MAYOR CAPACIDAD DEL MERCADO!
Begutnas on

1 (G /briketarg

Administracion y Planta: Ov. Lagos 7245, Rosario
O 0341 558 3434 - www.briket.com.ar

Tnhh_," I Net




Drean destaca, dentro de su linea de
productos las siguientes heladeras:
HDR280F00B, con eficiencia energé-
tica A, gas ecoldgico R600a y estan-
tes regulables; HDR320FOON en color
Black Steel, con tecnologia antihuellas
y freezer XXL; HDR320F00S, de color
gris aluminium, con capacidad bruta de
314 litros y apertura controlada de las
puertas en 120°; HDR370F00B, de 364
litros con doble cajon para frutas y ver-
duras y luz interior LED; HDR370F11S
con dispenser de 2 litros, gas ecolégico
R600a y doble cajon para frutas y ver-
duras; HDR400OFO00S, de 397 litros de
capacidad bruta, con estantes de vidrio
templado y tecnologia Cycle Defrost;
HDR400F11N, en color black steel con
freezer XXL y dispenser de 2 litros y
la HDR400F11S, con capacidad bruta
de 396 litros, doble cajon para frutas y
verduras y dispenser de 2 litros.

FAG Sistems adquirio la fabricacion y distribu-
cion de la marca Telefunken para linea blanca
y frio. Desde la empresa destacaron su muy
buena penetraciony recordacion y con ese aval
desarrollaron los nuevos productos.

Ya estan incorporando dos exhibidoras de 330
y 395 litros con puertas de vidrio, y estantes; fri-
gobares de 50 litros en dos colores; heladeras % At
bajo mesada de 90 litros con luz interior, cajon =, ol
para verduras y estantes de vidrio; una helade-

ra bajo mesada con freezer de 140 litros con

regulador de temperatura y heladeras de dos

puertas con freezer de 220, 260 y 300 litros,

modelos que vienen en blanco, gris y negro _ =
con estantes de vidrio, descongelador manual o
y condensador interno. A esta linea sumaron =
los freezers de pozo de 50 y 120 litros con una

canasta y uno exhibidor de 150 litros. e —

“Los productos estan proximos a ser distribui- K s *

dos”, confirmaron en la empresa. “VYamos a / [
ofrecer calidad y buen precio, politica que hizo = 2 s i
que no perdamos ventas en unidades en estos ¥ [ ’
meses y ya tengamos una participacion del 5% =G |\
de las gondolas.” @ y
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PHILCO

Philco ofrece dos heladeras bajo mesada de 70 y132
litros con estantes de vidrio templado removibles,
anaqueles laterales, seccion de frio rapido, gas R600a,
cajon para verduras y eficiencia A. La de 132 litros tiene
una version en color silver.

La Combi Inox Estética 2021 es una heladera ciclica
con capacidades de 340 y 360 litros, luz LED, estan-
tes de vidrio templado removibles, cajon de verduras,
anaqueles laterales, termostato regulable, gas R600a
y eficiencia A. La de 340 litros tiene sistema Bio Care y
freezer inferior con tres cajones.

La Top Mount No Frost Inox PHNT458X y la SBS Inox
con display, de 458 y 496 litros respectivamente, tie-
nen en comun el gas R600a, Multi Air Flow, luz interior,
estantes de vidrio templado, cajon para verduras, ana-
queles laterales y termostato regulable. La eficiencia es
A enlade 458 litros y A+ en la de 496, que incorpora el
super enfriado y congelado y la fabrica de hielo manual.
Freezers hay dos de 150 y 290 litros con gas R600a,
canasto de acero removible, termostato externo regu-
lable, manija empotrada y condensador cubierto. La
linea de exhibidoras comerciales ofrece modelos de
65, 115, 230 y 320 litros con estantes removibles, luz
LED, termostato regulable, puerta con doble vidrio,
rango de temperatura de 0°a 10° y clase climatica 5.
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VONDOM

Vondom sumé a sus combos de heladeras y
freezers no frost las heladeras Side by Side,
modelos con disefio minimalista, acero inoxi-
dable y tecnologia de ultima generacion que
brinda frio constante en todo el equipo.

La SBS605 Inverter tiene capacidad de 605
litros, dispenser de hielo y agua que se alimen-
ta con un tanque sin conexién a la red y un
home bar que permite retirar la bebida con faci-
lidad sin necesidad de abrir la puerta. Hay una
version en acero inoxidable negro sin home bar.
Los freezers aseguran una conservacion opti-
ma de los alimentos con cajones que mantie-
nen el orden y dan buena visibilidad.

El FR140, unico en el mercado con capacidad
de 179 litros y tecnologia no frost, tiene 3 cajo-
nesy 2 estantes.

Completan la oferta de la marca los frigobares
de 46 y 72 litros en color negro o acero inoxi-
dable. El RFG170N llega hasta 0°C. También
renovaron el disefio de la cava de 18 y 28 bote-
llas con la linea linea Acero, que ahora viene
con estantes de madera.
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Briket ofrece heladeras de 1 frio con capacidades
de 125y 290 litros; clasificacion A clase Tropical y
colores blanco, gris, negro y rojo. La linea de dos
frios comprende dos modelos de 257 y 290 litros
con clasificacion A y clase Tropical 4 estrellas. En
la misma serie de 2 frios hay modelos de 322 litros
A+; 350 litros A; 350 litros y 350 litros Inverter A++
y 492 litros A+, las tres de clase Tropical 4 estrellas
con estantes de vidrio templado. La de 492 litros
tiene una version Premium Inverter A++ con luz
LED y controles digitales; versiones similes inox,
blanco y negro; freezer de 146 litros y 346 en el
refrigerador, Otro producto que destaca la empre-
saes el freezer vertical 6300 clase Tropical 4 estre-
llas, que viene con versiones de color blanco y gris,
capacidad es de 292 litros, clasificacion energética
Ay 7 cajones.

La linea de exhibidoras tiene modelos que van
desde los 120 hasta los 971 litros, todas clase 4,
con luces LED.

Alexis D'Andrea, Gerente Comercial de Briket

"Tratamos de atacar los nichos
donde podemos diferenciarnos"

“El cambio de gobiernoy la deva-
luacion fueron un impacto en el
momento mas importante de
la temporada de refrigeracion,
durante el primer trimestre de este
ano hubo una caida general de las
ventas de 50% y asiterminamosla
temporadapasada”, definié Alexis
D’Andrea, Gerente comercial de
Briket. “Abril mantuvo esatenden-
ciay a partir de mayo vimos otros
sintomas, que los atribuyo aque se
asimilé ese primerimpacto y, tam-
bién, a un factor clave como fue la
reaparicion de la financiacion. De
todas maneras, esa primera recu-
peracion nos encontré fuera de
temporada, pero a la industria nos
permite tener hacia adelante un
panorama diferente del que tenia-
mos en eneroy febrero”.
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Sobre lademanda, D‘Andrea sos-
tuvo que siempre hay publico para
todos los productos. “Hay quienes
buscan tamano, otros disefo o
precio y también hay un segmen-
to que puede pagar un precio mas
elevado”, amplié. “El consumidor
adquirio un nivel de exigencia que
permite que haya mercado para
todo tipo de productos. Siempre
hay una demanda mas alta en los
productos masivos, pero también
hay nichos y en Briket tratamos
de atacarlos con el foco puesto en
donde podemos diferenciarnos, por
tecnologia, diseno o color.

Sobre la préxima temporada,
D’Andrea sostuvo que “todo lo que
ayude a subir desde ese piso de
caidade 50% de comienzos de este
ano,vaaserunlogro”.
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La heladera Side by Side Bespoke de 590 litros con conectividad
tiene sensores que abren las puertas con un toque; dispensador de
aguay jarra de llenado automatico en el interior; compatibilidad con
SmartThings para hacer ajustes remotos de enfriamiento, cambio
de temperatura y alertas de puerta abierta; reduccion de consumo
hasta 10%; Space Max, con mayor capacidad de almacenamiento
y compresor Digital Inverter con garantia de 20 anos. Viene en tres
colores combinables: pink/white, blue/white y full blue.

La Side by Side de 626 litros en color clean/pink y clean/white tiene
eficiencia A+; WiFi; tecnologia Smart Things; compresor Digital
Inverter, fabrica de hielo y tecnologia Space Max.

El freezer vertical Bespoke No Frost, de 315 litros, tiene puerta
reversible, enfriamiento uniforme en cada compartimento; funcién
para recuperar pérdidas de temperatura; compresor Digital Inverter
y viene en colores clean pink, clean navy, clean vanilla, clean white,
rose gold, clean sun yellow, satin gray y satin Beige.

FAM esta transformando su linea a gas R290, ya lanza-
ron la exhibidora Total Black, de 420 litros, en septiem-
bre van a presentar la exhibidora vertical de 120 litros
y en noviembre, una exhibidora vertical de 750 litros.
La compania informdé que va a certificar las normas
ISO 9001 en noviembre y ya lanzé un programa para la
reduccion de la huella de carbono.

Destacan la exhibidora 420 BT Black de 395 litros, con
temperaturas de -8° a -2°, congelamiento en 24 horas,
condensacion dinamica, 2 vidrios y un bajo emisivo. La
Fam 14 es una conservadora de 314 litros con clasifi-
cacion IRAM 2120 4 estrellas. La isla de frio tiene gabi-
nete de acero prepintado blanco, interior galvaniza-
do, aislacién de poliuretano expandido, serpentina de
cano de cobre, mesada de ABS termoformado, tapas
de vidrio curvo con sistema para evitar empanaduras,
rejillas interiores y luz LED. A
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El freezer vertical Gafa GFUP22P5HRG de color gris
plata, tiene 60 centimetros de ancho y 245 litros de capa-
cidad total. Ofrece un amplio espacio de almacenamiento
con 7 cajones que facilitan la organizacion y la visuali-
zacion de los alimentos. Desde el panel de control se
configura facilmente la temperatura con graduacion entre
frio minimo, medio y maximo. La puerta es reversible y los
pies permiten regular la altura.
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Inelro ofrece exhibidoras que van
desde los 100 hasta los 1200 litros,
de media y baja temperatura y con
una solucion para cada cliente.
Recientemente ampliaron la linea
con la BT 17, de baja temperatura.
Las exhibidoras tienen controlador
electrdnico con indicador de tempe-
ratura que permite ahorrar hasta un
15% de energia.

En freezers para el hogar tienen un
lineal Inverter en todos los modelos,
con diseno funcional en colores blan-
co y plata y posibilidad de ahorrar
energia hasta 60% en relacidon con
otros productos del mercado. La ulti-
ma presentacion es el FIH 550 A++
Inverter, lanzado como la mejor rela-
cioén entre precio, calidad y consumo
energético. En freezers comerciales
lanzaron los modelos de pozo con
capacidad de 700, 1000 y 1200 litros
también con excelente relacidon de
precio y calidad y sostenidos por la
confiabilidad de la marca.

Q&4 refrigeracion
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Dentro de su linea de refrigeracion,
Lacar destaca el modelo 2000
Silver, una heladera con freezer,
capacidad de 110 litros y altura de
1 metro. Viene en colores blanco,
silver o negro. La 2220 Total Black
es una heladera con 290 litros de
capacidad que se presenta en color
blanco o negro.

Elfreezer vertical FV150, tiene capa-
cidad de 150 litros y la empresa lo
ofrece como un producto ideal para
colocar debajo de la mesada.
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Industria Argentina

Calidad,
durabtlidad y
compromiso
ecologico!
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Fabricantes cordobeses, Industria Argentina
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Apostando desde hace mas de
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CHAPA DE ACERO
PREPINTADO COLOR BLANCO
Y ACERO INOXIDABLE
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ESTATICA O DINAMICA

POLIURETANO EXPANDIDO

ABS TERMOFORMADO,
DENSIDAD DE 40 KG POR M3

RESISTENTE Y ATOXICO
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+5°C a-18°C/-12°C a-22°C

INTERIOR GALVANIZADO
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VD-16M CRO

VENTILADDOR DE MESA 12¢
DISERQ RETRO. CUERPO
TOTALMEMNTE DE METAL
CROMADO & NEGRO MATE
B0W MOTOR 100% COBRE.
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VENTILADOR DE MESA 127
DISENQ RETRO. CUERPO
TOTALMEMTE DE METAL
COBRE & MEGRD MATE
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VENTILADOR DE MESA 127
DISENG RETRO. CUERPO
TOTALMENTE DE METAL
MEGRO MATE POTENCIA
G0W MOTOR 100% COBRE,

100% COBRE

PROCCOLIO)

(©)E3 protaliaclimatizacion www.protaliahogar.com.ar



DISENO Y

FUNCIONALIDAD

HUMIDIFICADOR

MATIZADOR

LQ-AC04

- ——
—
wwEarTEE
e
EEmE e
EmmE
L LU R
Ll LR
—
3 VELDCIDADES CAPACIDAD TIL CONTROL REMOTS TONLZA ¥ HUIMIDIFICA,
COM FILTR OE IMNCLUYE ICE HULTIFLUMCION COM EL AMBIENTE
ARE ANTI POLVD PACK THMER OF ARACADO

AUTOMATICO

(8) 12litros de capacidad (@) Timer de apagado automatico (W) Filtro de alta densidad anti
—  polvoy de facil limpieza

(¥) Bow de potencia (z=) Ventilador de 3 velocidades con | E Control remoto multifiuncién
= ! funcion normal brisa o sleep

©) K] protaliaclimatizacion www.protaliahogar.com.ar



50 ventilacion

Especial

Ventiladores

Aunque todoslos players reconocen que en el mercado
quedo stock de la temporada pasada, las expectativas
son buenas. Hay renovacion de productos y el comien-
zo de la pretemporada augura un mejor resultado, que
podria estar sostenido porun verano caluroso.




EVEREST

“Esta temporada mantenemos un lineal con mas de 30 ventiladores,
demostrando que seguimos comprometidos con nuestros clientes y con
soluciones para cada necesidad”, afirmo Claudio Prola, Socio gerente de
la empresa. “A diferencia del ano anterior, marcado por la inestabilidad de
precios y la oferta intermitente, prevemos un mercado con precios mas
estables y mayor oferta”.

Prola apuesta a productos con buen caudal de aire, mayor durabilidad,
paletas metalicas y motores bobinados 100% en cobre, para mejorar el
rendimiento. “Tal vez no tengamos los productos mas econdémicos, pero
son confiables y bajan el consumo energético porque lo consumido se
transforma en potencia y no se pierde como con los motores bobinados
con aluminio”, amplié. “Durante julio se lanzd la pretemporada con bonifi-
caciones, plazos de pago especiales y excelente recepcion de los clientes,
que tienen una vision positiva para los proximos meses. La estabilidad de
precios y las cuotas sin interés daran una buena temporada de verano. El
lineal esta compuesto por ventiladores de pie, pared, turbos y los clasicos
de techo. En todos los casos contamos con la linea industrial y la domés-
tica y diferentes acabados de color y prestaciones".

ventilacion 51



PROTALIA

Protalia ofrece modelos desde la
linea retro hasta la tradicional, con
aspas de metal, motores bobina-
dos en cobre y alta potencia. Esta
temporada presentan el nuevo
climatizador humidificador de aire
con 12 litros de capacidad, 80 watts
de potencia, control remoto multi-
funcion, 3 velocidades, ionizador y
apagado automatico programabile.
También lanzaron nuevos ventila-
dores de techo con aspas desple-
gables, una opcién para iluminar,
decorar y climatizar el ambiente de
manera silenciosa gracias al motor
DC de 6 velocidades y las aspas
retractiles cuando estan detenidos.
Traen control multifuncién, plafén
LED de 24 watts con tonos calido,
neutro y frio y apagado automatico
programable.
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Roberto Lascia, Gerente comercial de Protalia

"Creemos que esta va a ser
una temporada muy competitiva"

fue complejo y en Protalia trabaja-
ron a diario para mejorar la eficien-
ciayreducirlos costos.

"Hay una gran expectativa, porque
la temporada pasada se desarro-
II16 con mucha incertidumbre en
relacion con los precios, la econo-

miay el cambio de gobierno", dijo
Roberto Lascia, Gerente comercial
delaempresa. "Elclimaacompano,
y la incertidumbre jugd en contra
de lademanda, pero mantuvimos
nuestra participacion de mercado”.
Lascia sostuvo que se espera una
temporada muy competitiva, dado
el stock remanente y las nuevas
propuestas de la mano de la flexi-
bilizacion de las importaciones.
"No cabe duda que sera un semes-
tre desafiante y todos estaremos
expectantes enrelacion alareacti-
vaciondelademanda", dijo.

Analizando los precios, el empre-
sario senald que el ultimo semestre
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"Hoy tenemos un tipo de cambio
mas estable, una fuerte reduccion
de las tasas de interés y en estos
meses los costos de las materias
prima esenciales bajaron muy
fuerte, esto nos permite ser mas
competitivos y trasladar estas
mejoras al preciofinal", cerro. "Los
incrementos interanuales rondan
entreel60% y 80% y, porotro lado,
esimportante tener en cuenta que
las piezas importadas se ven afec-
tadas porlos plazos de pago diferi-
dos de las importaciones, que van
desde 120 hasta 150 dias a partir
de lafecha de produccion de esos
materiales en el pais de origen".
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AXEL

AXEL presenta este afio dos nuevos produc-
tos. El ventilador industrial de 25” y el ventila-
dor 3 en 1, que se suman a los clasicos de la
linea, que se completa con los ventiladores de
techo, de pared y turbos.

El industrial de 25” puede instalarse en la
pared o sobre su base redonda de gran estabi-
lidad. Viene con cabezal oscilante e inclinable
con palas metalicas tipo avién, motor de bajo
consumo termoprotegido con 3 velocidades
para largas jornadas de uso, gran caudal de
aire y la altura para el uso con pie es regulable
hasta 1,70 metros.

El nuevo 3 en 1 facilita tres tipos de uso: pie,
meénsula y turbo. Tiene cabezal de 18” osci-
lante e inclinable; motor termoprotegido con
3 velocidades y altura regulable de hasta 1,60
metros con base con gran estabilidad. Los
productos tienen 12 meses de garantia.
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CRIVEL

La linea 2024 de Crivel comprende ventila-
dores de 18, 20 y 24 pulgadas de pie, mesa
y turbos, de pared con y sin control remoto y
con potencias de 75, 90 y 100 watts respecti-
vamente. Tienen 3 aspas metalicas tipo hélice
de avion, 3 velocidades, gran caudal de aire y
color gris metalizado simil cromado.

Los industriales metalicos de 26 y 30 pulgadas
con potencias de 200 y 220 watts y modelos
de pie y pared, vienen con y sin control remoto,
3 aspas metalicas tipo hélice de avién, motor
potenciado y silencioso, color gris metalizado
simil cromado y oscilacién.

Hay un modelo de pie oscilante de 20 pul-
gadas con 3 aspas plasticas, potencia de 80
watts, reja metalica, barral regulable hasta 1,75
metros y turbos de 16 y 20 pulgadas, fijo y con
rejilla motorizada giratoria, timer y 3 velocida-
des. Una linea de techo que admite luminarias
trae 4 palas metalicas blancas, negras y de
madera; diametro de 1,20 metros; 5 velocida-
des, motor nacional potenciado, rulemanes
SKF y potencia de 90 watts.
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PEABODY

Peabody presenta ventiladores de pie, de techo,
industriales y brisadores, con motores de cobre blin-
dados y mas potentes.

El turbo a bateria PE-VTB1630 de 16" tiene velo-
cidad y cabezal regulables, rejilla metalica, base
antideslizante, 7 paletas microtexturadas, bateria de
cargarapiday salida USB. El brisador Eco Power de
9 velocidades trae cabezal y altura regulables hasta
1,60 metros, rejilla metalica, 7 paletas, display digi-
tal, control remoto, timerde 1a 9 horas, funciones de
brisa natural y suefio. Los dos tienen motor de bajo
consumo y alta durabilidad.

El ventilador de pie-PE-VP250 con 3 velocidades y
130 watts de potencia tiene performance industrial
de uso doméstico con cabezal oscilante y regu-
lable en altura, base y paletas de metal y rejilla
de alambre. El industrial de 26" PE-VI260M, de
220 watts y 3 velocidades, tiene motor de cobre,
carcasa metalica reforzada, 3 paletas de aluminio
tipo avion, rejilla metalica, fusible térmico autorese-
teable, cabezal oscilante y reclinable, altura hasta
1,70 metros, cable de 1,80 metros, base metalica
y soporte de pared. La linea industrial |a cierra el de
30" PE-VI300OME con 240 watts, 3 velocidades y
caracteristicas similares a las del PE-VI260M.

Guido Lombardi, Gerente comercial de Goldmund S.A.

"Creo que a partir del ultimo trimestre
vamos a tener un buen resultado"”

pretemporadaafinesdejulioyaque
el resultado acompano las expec-

“De la temporada pasada quedo
mercaderia en el canal porque

algunos proveedores entregaron
tardey, por las tasas de interés, no
habia promociones nicuotas acce-
sibles”, sostuvo Guido Lombardi,
Director comercial de Goldmund
S.A. “Eso restringid bastante el
sell out. Nosotros entregamos en
tiempoyforma y estonos ayudo a
rotar la mercaderia sin problemas.
La expectativaes muy buena. Creo
que se puede retrasar un poco la
pretemporada por ese stock que
quedo, que seguramente sealo pri-
mero en aparecer en la calle, pero
con las herramientas financieras
disponibles, a partirdel ultimo tri-
mestre se vanaverbuenosresulta-
dos. Estimamos estar cerrando la
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tativas planificadas.

“La mayor demanda de nuestros
productos estaenlos ventiladores
hogarefios metalicos de alta poten-
ciay en nuestros exitosos ventila-
dores detechode aspas retractiles,
donde hicimos una gran inversion
para ampliar en 30% el caudal de
aire. Ademas, lanzamos el primer
turbo a bateria del pais, un producto
quefuncioné muy bienenlapreven-
ta, sobre todo en zonas de reitera-
dos cortes de energia eléctrica y
porlacomodidad de trasladarlo sin
estar dependiendo de un enchufe
para conectarlo. Esperamos una
buenatemporada”.
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Ventiladores industriales de pie y
para pared de 24, 25, 26 y 30 pulgadas.
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LILIANA

Dentro de la linea Silver White, Liliana destaca el ven-
tilador de pie de 16" VP16D, con comando digital; dis-
play LED; control remoto; 4 velocidades; velocidades
baja, media y alta; timer de 9 horas; funciones sueno
y oscilacion; parrillas metalicas blancas; base redon-
da con contrapeso; tres alturas; ajuste vertical del
cabezal; 5 aspas plasticas y potencia de 65 watts. El
VP20POW es un ventilador de pie con potencia extra
de 150 watts, pala de 3 aspas metalicas estilo trébol,
motor con doble rodamiento y barral telescépico.
Otra novedad es el ventilador de techo con luminaria
VTHBOX24 con lampara que oculta las aspas y tiene
un difusor para distribuir mejor el aire. Tiene motor DC
de ultima generacion, maximo ahorro de energia, con-
trol desde el celular mediante una app, 8 aspas trans-
parentes, bajo nivel sonoro, 6 velocidades, 22", luz
calida, friay neutra de 32 watts y potencia de 28 watts.
Liliana mantiene sus lineas clasicas de pie, pared,
techo, turbo ventiladores de pie, mesa e industriales;
el sistema Orbital, que distribuye el aire en forma
vertical y horizontal; el dispositivo Repeler para mos-
quitos y Coolbreeze, que emite gotas micronizadas,
ideal para zonas de altas temperaturas. Todos tienen
2 anos de garantia.

Gustavo Lara Bergese, Gerente comercial de Liliana Electrodomésticos

“Esperamos un verano caluroso
y una muy buena temporada”

“Es cierto que quedd stock en
el mercado, pero no a todos por
igual, los comerciantes tienen
buena expectativa de ventas en
el sell outy en el mercado se esta
hablando de uncrecimientode 10%
a20% en unidades”, dijo Gustavo
Lara Bergese, y agrego que ese
crecimiento esta fundamentado
enladistancia con el precio de los
acondicionadores de aire, que hoy
estalOal,yelcostodesuinstala-
cioén, que yarondaentre 200 y 300
mil pesos. “Esto hace que en una
épocade crisis el ventiladorseaun
producto ideal; en el acondiciona-
dor hay que comparar el costo del
consumo teniendo en cuenta que
el ventilador nuestro mas vendido
consume solo 90 watts”, amplié.
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Lara Bergese recordd que el afno
pasado fue extrano por las regu-
laciones de los precios y la deva-
luacion de diciembre, que gene-
ro incertidumbre precisamente
durante los meses de verano. “No
obstante —sefnal6—, el ventilador
es un producto de compra impul-
siva y en enero y febrero una de
las pocas categorias que tuvieron
crecimiento fue ventilacion. Somos
optimistas, los precios se movieron
mucho menos que la inflacion, el
mercado se orienta haciala mayor
rotacion, la gente esta mas confia-
dayaunqueenjulioelconsumoen
los comercios siguio siendo bajo
interanualmente, fue mayorque en
junio, lo que habla de cierta expec-
tativade recuperacion”.
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ELECTROLUX

El ventilador de pie VP20C tiene 3 veloci-
dades con oscilacion, ionizador, 95 watts
de potencia, 20 pulgadas de diametro, 3
aspas metalicas, cabezal ajustable, base
redonda que brinda mayor estabilidad y
rejilla frontal cromada. Los iones atrapan
polvo, bacterias, alérgenos y otras sus-
tancias suspendidas en el aire.

El modelo de mesa VM18M, de 18 pul-
gadas, tiene cabezal ajustable, 3 aspas
plasticas tipo hélice, motor con 80 watts
de potencia y 3 velocidades ajustables
desde el comando frontal.
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KANJIHOME

KanjiHome mantiene su linea completa de
ventiladores y esta temporada incorpora
los modelos de techo con luminaria LED y
aspas rebatibles en colores blanco, negro y
plata Tienen 6 velocidades, control remoto
y giro en dos direcciones.

La linea de pie comprende dos modelos de
20” con 95 watts de potencia, 1,60 metros
de altura, 3 velocidades y paletas plasticas
y un modelo con timer y control remoto.
Tres en uno hay dos: el de 10” tiene 96
centimetros de altura regulable, 60 watts,
3 paletas de metal y 3 velocidades y el de
18”, con 60 watts de potencia, mide 1,70
metros y trae paletas de metal y 3 velocida-
des. También ofrecen un modelo industrial
de 30” para colgar y de pie con 3 velocida-
des, paletas plasticas y altura regulable.
Cierran la linea los turbos con 3 velocida-
des y 5 paletas plasticas. El de 12” tiene
timer de 60 minutos y potencia de 60 watts.
Los dos de 20” vienen con proteccion tér-
mica, 80 y 90 watts, oscilaciéon horizontal
ambos y uno de ellos inclinacion regulable.
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Y42-5005DC BLANCO O

V. DE TECHO MODERMNO £42*
ASPAS RETRACTILES MOTOR
DC B5W DE 5 VELOCIDADES
CONTROL REMOTO MULTIFUN-
CION PLAFON LED 24W DE 3
TONDS ARAGADD PROGRAMA-
BLE GIRO REVERSIBLE.

¥42-5005D0C NEGRO .

V. DE TECHO MODERNO 42"
ASPAS RETRACTILES MOTOR
DC 685W DE 5 VELOCIDADES
CONTROL REMOTO MULTIFUN-
CION PLAFON LED 24W DE 3
TONDOS APAGADD PROGRAMA-
BLE CIRD REVERSIELE.

Y&2-5005DC F'LATIL'

V. DE TECHO MODERNO £2°
ASPAS RETRACTILES MOTOR
DC G65W DE 5 VELOCIDADES
CONTROL REMOTO MULTIFLIN-
CION PLAFON LED 24W DE 3
TONOS APAGADD PROGRAMA-
BLE GIRC REVERSIBLE,

PROCQALIO
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PHILCO

Philco pone en el mercado el ven- e
tilador de techo TEB5234LP con
potencia de 32 watts y 210 RPM,
3 aspas ABS reversibles, funcion —
invierno, control remoto con dis- e - . s
play LCD, timer de 1 a 12 horas, :

caudal de 14.600 m3/hora, modos

sleepy eco, 5 velocidades, luz LED

de 20 watts con 5 niveles dimeri-

zable y ajustable a calido, natural

y frio. e

El TEB5634LP es un ventilador de
techo reversible de 56 pulgadas
con potencia de 38 watts y 205
RPM, 4 aspas ABS, funcion invier- .
no, control remoto con display A e ——t
LCD, timer de 1 a 12 horas, caudal 1 ...
de 20.000 m3/hora, modos sleep y ' '
eco, 5 velocidades, luz LED de 20

watts con 5 niveles dimerizable y

ajustable a calido, natural y frio.

s SEVERBON

Unitec S.A. incorporé a su linea, con
la marca Severbon, una modificacion
C del ventilador con luminaria LED. Este

e G RN, producto se destaca por la unificacion
del plafén con la tapa del motor, creando
una estética mas armonica y moderna.
Incorpora un control remoto, que permi-
te controlar la iluminacion y el ventilador
a distancia, brindando comodidad y ver-
satilidad en el uso.
Se pueden cambiar las luces entre
tonos neutro, calido y frio para crear
distintos ambientes, relajarse, trabajar
o socializar. No requiere una instalacion
eléctrica especifica y con conectar el
producto a una fuente de energia, tanto
la luz como el ventilador comienzan a
funcionar, pudiendo colocarlo en cual-
quier habitacién con una boca central de
electricidad.
Estara disponible en acero, blanco,
acero negro, acero inoxidable, acero
inoxidable con palas de madera negras
y wengue, acero negro con palas de
madera negras y wengue, y dorado con
palas de madera cedro y haya.

3y
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= KEN BROWN

* Prepard tu Hogar para el Verano.

Tu aliado para mantener fresca a tu familia.

Anticipate ol calor y descubre nuestro linea de ventiodores de pis; 2en 1,3 en |, turbos y ventiladores industriales.

Calldad y eficlencio para refrescar tu hogar con seguridod y confianza

Turboventilodor de 1277 Patencia 40 Watts - 3velocidades
Motor termoprategidao 100% bobinado en cobre - Rejilla
glrataria - Bojoconsumo de enargia - Color bloncoy gris

[

Turbo ventilador de 20° 2 en 1 #
TURBO/PARED

Potencia 90 Watts - 3 velocidodes
Motor termoprotagido y reforado
100% bobinado en cobre - 3 palas
matdlicas - Movimienio oscilatorio

KB-070

Wantilkdor depials Vantilador de pla 207

| A e
=

Ventilodor de 21" 2 en 1 @ PIE/TURBO[PARED
Potencia 100 Watts - Apto Pie | Turbo [ Pared
2 velocidodes - Motor olta revolucion 100%
bobinodo en cobre - Base volonta - & aspos
metdglicas - Movimiento cecilators - Altura
regulablal?m

Vantitodor de pia 215

Potencha 120 Watts - 3 valo-
cidades - Motor potencio-
da 0% bobinodo an cobira
Basge redonda color blanco
5 aspos de phastico - Movi-
miento oscilalorio - Altura

regputablel7m

Potencia 80 Watts - 3 velocida-
des - Motor potenciado 100% bo-
binadoancobre - Base volonte
3 aspas de plastico - Movimianto
osciatorio - Altura regulable 7 m

KB-6060/KB-9020
KB-6000/KB-9000
Ventiladores Industriales de
paredy pée 26'/30°

Potencia 200 Wotts y 230 Watts
3 velocidodes - Motor potencia-
do 100% bobinodo en cobre - S0~
porte para pared | Base redonda
pesoada - Reja de proteccidn me-
tdlico - 3 aspas tipo avitn - Movi-
miento oscilonte - Altura regula-
blgl8m

GRUPO STARKEN

GoldStar

& KEN BROWN

Potencia 100 Watts - 3 velocida-
des - Motor 100% bobinado en
cobre - Base redonda color blan-
oo - 5 aspos de pldstico - Movi-
miante oscilatonc - Altura regu-
labde 7

rie Dorada



KEN BROWN

El FE20-T de Ken Brown es un ventila-
dor metalico con potencia de 90 watts
y 20 pulgadas. Es 2 en 1, porque se
puede usar como turbo de piso y de
pared. El ancho es de 50 centimetros
y tiene tres niveles de potencia que
aseguran un flujo de aire intenso, movi-
miento oscilatorio, motor termoprotegi-
do y reforzado totalmente bobinado en
cobre y 3 palas metalicas.

El KB-007 es un ventilador de 21 pulga-
das 3 en 1 que puede usarse como ven-
tilador de pie, de pared y turbo. Tiene
ancho de 64 centimetros, potencia de
100 watts, 5 aspas metalicas, 3 velo-
cidades, movimiento oscilatorio, base
volante, altura regulable total de 1,7
metros y motor totalmente bobinado en
cobre. Viene en color negro.

Dentro del canal especialista, tanto durante la
temporada 2023 como 2024 la mayor partici-
pacion la tuvieron los ventiladores de pie, con
52% y 48% respectivamente, seguidos porlos
de piso, cuyo peso en el volumen total del mer-

cado fue de 20% y 22%. ) -9%
f J Combinados  _;,0,
-13%
-33%
De Pared -41%
-39%
-24%
De Mesa -20%
MERCADO DE VENTILACION -21%
. -27%
VARIACION POR APERTURAS De Pie -28%
(Unidades) -28%
Hiper / Super _ -16%
TF De Piso -14%
Canal Especialista -15%
Mercado Total
-20%
FUENTE: GfK De Techo -6%

-10%

64 ventilacion



;{LLEVA EL CONTROL DE TU AIRE!

VENTILADOR DE TECHO CON LUZ LED
CON CONTROL REMOTO

Regula las
velocidades y
las luces con
el control
remoto.

iGran ahorrol
Bajo consumo.

Plafén led con
% colores de luces
en 1.

Calido. Meutro. Frio.
SIN NECESIDAD DE CABLEADO EXTRA PARA EL MOTOR.

Diferentes colores y materiales que combinan con tus espacios.

VT SEVERBOMN VT SEVERBON VT SEVERBON VT SEVERBON VT SEVERBOM VT SEVERBON
DORADO CEDRO ACERO WENMCUE ACERD INOX ACERO BLANCO NEGRO MICRO WENGUE ¥ NECRO
\ FUSION LED FUSHON LED FUSION LED FUSION LED FUSION LED FUSION LED

) SseverBonw’

www_unitecsu_com @ 3492 648470 o severbon @ severbon_unitec

Ageo Culzoni 2283 - 2300 - Rafaela (Santa Fe) - ARGENTINA - Tel/Fax (+54-3492) 579440 /41/42/43 - ventasgunitecsa.com




PEABODY

REVOLUCIONA TU COCINA

FACIL, RICO, SALUDABLE, SIN HUMO NI OLOR

ctl * _.-——ugi'f
FREIDORA SIN ACEITE o

MULTIFUNCIGN DIGITAL OVEN

= TEMPERATURA REGULABLE: 307 A Z30°C.
= 10 PROGRAMAS PREDETEAMINADOS,

= HEPLAY LED, SELECTOR DE FUNCIONES Y BOTONERA.
= TIMER PROGRAMABLE DE 1 MIN HASTA 72 HS, IDEAL COCCIONES LENTAS

Mimimiza la pérgida de peso ¥ humedad en la coooion, FREIDORA DE AIRE CON GRILL
Tiwrnira ¥ ratienas los fugos neturales oe log simanfos
No necesita bolsas plistices sl cocinar svitando asl fa contaminacion ambisntal |. PE-AFGHIX

Cansarva nu'l'r.lmrs?@_ taxturas y colores de los alimentos,
= MODO DE COCCION: Conveccian,
= MANTIENE LA HERMETICIDAD DURANTE TODA LA COCCION.
g ; ? X = DISPLAY LED TOUCH - TIMER
3 ACCESQORIOS INTERCAMBIABLES: Rejila, Bandela de coccidn y Canasts freidon « MODO DE COCCION: Commacion.

ﬁS FHE' DD HAS DE AIHE Sl N AGEITE = 3 ACCESORIOS INTERCAMBIABLES: Olia, Grill ¥ Canasta freidorn

= TEMPERATLIRA REGULABLE: 40° A 266°C.,
» 7 PROGRAMAS PREDETERMINADDS » 4 NIVELES DE COCCIHON EN GRILL

ACCERCRSDS ADCERORKNG ACCESDRIGE
DESARONTARLES . DESMORTADLES DEEMONTABLES
R

AR ARTLL BOFORTTE PARA

£amEno

CANASTA

FRLEMCHA
FREIDORAA DE AIRE e FREIDORA DE AIRE FREIDORA DE AIRE
SIN ACEITE PARRILLA Y SiN ACEITE PARRILLA SIN ACEITE OVEN
e

« 4 PROGRAMAS PRED, e * 12 PROGAAMAS PRED, + MANUAL =27 = 10 PROGRAMAS PRED. + MANUAL causra
* 3 MODOS DE COCTION: « 3MODOS DE COCCION: EwreraToRs . * MODO DE COCTION:

Commcoion, grill y combinado. Convecgian, grill y combinado. ,_T__f;-"'_’i_"':,; Commooion,
» TEMPERATURA AEGULABLE: « TEMPERATURA REGULABLE: e « TEMPERATUIRA REGULABLE:

BO'C o 265°C, 45°C u 230°C. BOMG m 2007,
* DISPLAY TOUGH sanpon o + DISPLAY TOUGH * DISPLAY TOUGH ot
* DOBLE HEATING TEMESAATINA + DOBLE HEATING « LLIZ INTERNA
» COCINA LA CARNE A TU GUSTD pr coceatn « PUERTA DESMONTABLE: Facil mpreza,

FREIDORA DE AIRE FREIDORA DE AIRE FREIDORA DE AIRE FREIDORA DE AIRE FREIDORA DE AIRE
SiN ACEITE SIN ACEITE SIN ACEITE SIN ACEITE SIN ACEITE - VISOR 360°
[ PE-AFDa20H | [ PE-AFD4B0IX [ PE-AFDOSIN | [ PE-AFDBS0IX | | PE-AFDT20M |
* B PROGRAMAS PRED = 7 PROGRAMAS PRED = 7 PROGRAMAS PRED, * 7 PROGRAMAS PRED * 11 PROGRAMAS PRED,
+ MANUAL + MANUAL +MANUAL + MANLIAL + MANUAL
= MODO DE CORCION: = MODO DE COCCION: = MODO DE COCCH0N: = MODO DE COCCION: * OO DE COCCION:
Convectiin Camaackin Connacaidn Convacckin Carveocion
= TEMPERATUIA BEG. = TEMPERATURA REG = TEMPERATURA REG.: = TEMPERATURA REG.: » TEMPERATURA REG.
B0 & 200, BOPC & 200°C. B0°C 8 200°C BOPC & 200°C B0°C a 200°C
* CISPLAY LED'TOUCH * MSPLAY LED TOUCH = DISPLAY TOUCH * MSPLAY LED TOUCH * DISPLAY LED TOUCH
* FLNCION TIMER * FUNCION MANTENER CALIENTE = VISOR FRONTAL * FUNCION MANTENER * VISOR SUPBRIOR 3507
* MISOR FRONTA * LLZ INTERNA CALIENTE * LUZ INTERNA _
* LUZ INTERNA » FUNCION PRECALENTAR,
* FLINCION MANTENER MANTENER CALIENTE ¥ TIMER

CALIEMTE
iTODAS LAS FREIDORAS INCLUYEN RECETARIO DIGITAL CON RECETAS EXCLUSIVAS!

Comastighia y gesediaa: FUND 2 A Doomicia Legal iy Aders & . i, 2550, b ke s 1768 Busron Area, Avpenisa,




VENTILADOR DE TECHO
RETRACTIL CON LUZ LED 42"

_PeviRasaimrs | — UNICOS
= - VENTILADORES

* I VELCCIDADES.

= 3TONOS DE LUZ LED PROGRESIVAS: J . D E L M EHCADO

« DMMER PARA BRILLO REGULABLE. QUE TIENEN MOTORES
* CONTROL REMOTO INTELIGENTE DE BOBINADO DE COBRE

CON TEMPORIZADOR.
+ ESTRUGCTURA DE METAL ¥ ASFAS DE ACRILICO,
* FACIL INSTALAGIGN,
* APTO PARA TECLA DE LUZ
s CONECTIVIDAD:
Todas las funciones desde el calular,

VENTILADOR VENTILADOR VENTILADOR VENTILADOR BRISADOR
DE PIE DE PIE DE PIE DIGITAL DE PIE DIGITAL ECO POWER

[ eeveioson ] | PEwvezso | [ PeEveissan | | eeveaso | [PE-vPDC1e2sM |

INCLUYE
SOPOATE DE PARED

VENTILADOR TURBO A BATERIA

PE-VTB1630 N/NA |

VENTILADOR TURBO

PEABODY

Alma de disefio

www.peabodyhome.com BB ELE /peabodyhogar
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NUEVA SECCION

Marcelo Olivera,Jefe de Calidad y Medio
Ambiente de Rheem S.A., explicacémo fue el
cumplimiento de la primera de las tres etapas
enlatransicion hacialacarbono neutralidad.

no, Rheem siempre se caracterizo por estar a

la vanguardia en la fabricacion de sus produc-
tosy ensurelacion con la comunidad. En los ultimos
anos se intensificd su preocupacion por el cuidado
del medio ambiente y la responsabilidad social y
este ano, con la obtencion del primer sello certifica-
do de ALPA, se posicioné como una de las pocas
industrias de manufactura pesada de la Argentina
que avanza hacia la carbono neutralidad.

E n sus mas de 75 anos en el mercado argenti-

“En 2021 iniciamos la preparacion informandonos
de cuales eran los pasos a seguir y qué precisa-
bamos para mitigar al maximo los gases de efec-
to invernadero que generamos en el proceso de
fabricacion de los termotanques y otras areas de la
empresa", explicd Marcelo Olivera. "Capacitamos
al personal transversalmente, hicimos las primeras
inversiones en tecnologias, comenzamos a instru-
mentar las politicas internas y cumplimos la primera
etapa con la certificacion a través de la ONG que
regula y mide los indices de la Huella de Carbono. A
futuro, lo que no se llegue a mitigar directamente se
compensara con la inversion que haremos y se tra-
ducira en la obtencion de Bonos Verdes, que seran
reinvertidos en la generacion de bosques, lagos o
energias renovables. En esta primera etapa fomen-
tamos proyectos que lleva adelante RAMCC, como
la contribucion al Municipio de San Luis del 40% del
costo de la primera etapa, que fueron destinados a la
compra de triciclos para reciclaje urbano”.

Rheem trabaja con la Red Argentina de Municipios

frente al Cambio Climatico (RAMCC), una de las
ONG que realiza las mediciones expresadas en

68 sustentabilidad
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Oliverasenald que paraRheemeste |
proceso no es nuevo, porque en
1998 ya habian iniciado la gestion
delosresiduos peligrosos.

el Sello ALPA Huella de Carbono, que con validez
internacional evalla los requisitos para alcanzar la
carbono neutralidad basandose en la ISO 14.064,
dividida en tres etapas. La primera, de las medicio-
nes, ya fue superada; la segunda toma en cuenta las
compensaciones entre la emision de los GEIl y las
medidas de mitigacion y la ultima sera la obtencion
de los Bonos Verdes.

"Llegar a la certificacion, algo muy importante para
Rheem como empresa, nos llevé un afno y medio",
amplié Olivera. "Cumplir con todos los pasos es
un proyecto a largo plazo. Esta primera etapa es
importante, porque el calculo es validado por orga-
nizaciones de primer nivel internacional como la
GHC Protocol (Greenhouse Gas Protocol) y el IPCC
(Grupo Intergubernamental de Expertos sobre el
Cambio Climatico)".



Cuando comenzo la pandemia, la direccion de la
empresa demostrdé su compromiso para iniciar este
proceso, que para Rheem no es nuevo. Ya en 1998
inicio la gestion de los residuos peligrosos, el uso
de la energia y el cuidado de los aspectos producti-
vos que pudieran tener un impacto ambiental, para
alcanzar la certificacion 1ISO 14.001.

Transformamos los contami-
nantes mediante la aplicacion
de la economia circular, que
nos permite reinvertir en bie-
nes que reducen la emision de
gases de efecto invernadero.

“Tenemos una planta de tratamiento de efluentes y
aplicamos un sistema de economia circular", deta-
16 Olivera. "Todo el SCRAP (Sistemas Colectivos
de Responsabilidad Ampliada del Productor de
Residuos) generado se recicla y se vende a otras
industrias como materia prima, como la chatarra por
cortes y descarte de chapa que se recicla y vende a
grandes acerias. Lo mismo con los cartones y made-
ras y algo similar con residuos peligrosos como las
pinturas en polvo, que se utilizan en la industria del
Durlock. Las que no, se calcinan y se disponen las
cenizas como material inerte, lo que genera gases
y tiene un costo asociado. Transformamos estos
contaminantes mediante la aplicacién de la econo-
mia circular, que nos permite reinvertir en bienes que
reducen la emision de gases de efecto invernadero”.
Para llegar al primer escaléon hacia la Carbono

RheemtrabajaconlaRedArgentinade
Municipios frente al Cambio Climatico
(RAMCC), una de las ONG que reali-
za las mediciones expresadas en el
Sello ALPA Huella de Carbono que,
con validez internacional, evalua los
requisitos para alcanzar la carbo-
no neutralidad basandose en la ISO
14.064, dividida en tres etapas.

Neutralidad, el area de Medio Ambiente de Rheem
debid ocuparse de calculos complejos, como anali-
zar el consumo de gas que tienen un auto elevador
o un alto hornoy la factura de electricidad mensual.
También estan trabajando en la gestion energética
para disminuir la generacion de GEI.

“Estamos analizando cuales son los focos de mayor
generacion de GEI sobre los que podemos actuar y
los atacamos", cerr6 Olivera. "Rheem no genera nin-
gun gas ni residuo de impacto ambiental que viole
la legislacion vigente, ya sea a través del Municipio
de San Luis o lo que dicta la Ley Nacional de Medio
Ambiente en su afan por cuidar el planeta sin desde-
nar esfuerzos. La carbono neutralidad ya es un pro-
yecto tangible, avanzado y sensible en su magnifica
trayectoria vanguardista y comprometida".

sustentabilidad 69
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EL AMOR Y LOS NECOCIOS
Si SE PUEDEN MEZCLAR.
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Especial

Aire Acondicionado

Con el mercado ocupado totalmente porlos modelos frio
calor, la categoria sigue impulsando la tecnologia Inver-
ter, que tiene entre sus beneficios mas importantes el aho-
rro en el consumo de energia, brindando, a la vez, un fun-
cionamiento mas eficiente.




SAMSUNG

La linea Inverter frio/calor de Samsung incorpora la funcion Turbo que
operaalavelocidad mas alta del ventilador antes de disminuirlay alcan-
za la temperatura deseada en el menor tiempo posible. Tiene un filtro
HD lavable que atrapa las particulas de polvo y los alérgenos, como
polen, esporas de moho y caspa de mascotas.

Los modelos Inverter traen el modo Dormir, que controla la temperatura
de la habitacion para mantenerla comoda durante la noche y la funcion
2-Way Auto Swing, que genera una temperatura homogénea en todos
los rincones. El flujo de aire se controla automaticamente vy el aire, frio
o caliente, se distribuye mas lejos y en todas las direcciones. Los usua-
rios pueden economizar en el uso de la energia gracias a la tecnologia
Digital Inverter, que mantiene la temperatura constante sin necesidad
de encendery apagar con frecuencia el equipo y reduciendo las fluctua-
ciones. Ademas, emplea potentes imanes y un silenciador, brindando
un funcionamiento menos ruidoso y mayor durabilidad con un menor
consumo de energia.

Con el modo ECO es posible mantener el ambiente fresco mientras se
ahorra energia, ya que utiliza menos capacidad del compresor en com-
paracion con el modo Normal, lo cual reduce el consumo. Esta funcion
es ideal para refrescar el ambiente de manera eficiente cuando no hace
demasiado calor afuera o simplemente para ahorrar energia y dinero.

uimiand
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AIRES DEL SUR

Aires del Sur ofrece una linea com-
pleta de climatizacién, con acon-
dicionadores de aire portatiles de
3500 watts con Wi Fi; dos modelos
de ventana de 3500 y 5300 watts;
splits de 2600 a 6900 watts, tanto
Inverter como On-Off; los acondi-
cionadores Black con frente espe-
jado, tecnologia Inverter, Wi Fi y
filtros especiales y, en la linea Light
Commercial, los modelos casset-
te, bajo silueta y pisotechoen5y 6

TN. La linea Commercial, atiende
proyectos con los productos VRF
y Rooftops.
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Diego Calomarde Director de Marketing de Aires del Sur

"El ano pasado aumentamos
2,5 puntos de participacion"

Diego Calomarde, Director de
Marketing de Aires del Sur, estimé
que en 2023 el mercado cerrd con
unincrementodel 15% sobre elafio
anterior, aun con la incertidumbre
usual de unano de elecciones.

“Para Aires del Sur fue un periodo
maghnifico, ya que logramos escalar
alcuarto puestodel ranking aumen-
tando 2,5 puntos de participacion”,
amplio. “Gracias a nuestra politica
de compra, seguimos vendiendo
cuando la mayoria de las termina-
les retuvo mercaderia. Eso nos dio
un empujon final paralograr share.
Este afio empezd muy retraido,
pero luego de 6 meses vemos una
reactivacion. Todos los clientes
estan intentando hacerse de pro-
ductos pensando en latemporada

T4 climatizacion

venidera, pero considero que el
mercado se vaaretraerun 30%.

Calomarde agregod que Aires del
Surtiene un comportamiento atipi-
co en cuanto al mixen un mercado
que muestra una mayor tendencia
hacia productos On-Off. “Tal vez
por nuestra condicion de especia-
listas, nuestromixes 50% Inverter”,
dijo. “Seguramente por el brand
awareness de nuestras marcas,
Electray Fedders, tenemos un 30%
concentrado en altas capacidades,
cuando elmercadotieneel20%. La
funcion calorpaséaserun musten
laindustria, esimportante dentrode
latemporadade frioylas funciones
como Wi Fiy los filtros especiales
ayudanahacerunusoracional ante
las tarifas de los servicios.
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HITACHI

EXPERTOS EN CLIMATIZACION

EFICIENCIA

Energética

CLIMA IDEAL

Funcion Smart

CONFORT

Climatizacion rapida

MAYOR

Eficiencia

SILENCIOSO

Minimo sonido

AHORRO
Energético
NEOP _Us
rvradID\fICtﬂrlEl FABRRCA, DIETRIBUYE ¥ GARANTIZA RPADIO VICTORIA ARGENTINA 5.4 SEguinDS (=] o o

hitachiradiovictoria.com.ar



PHILCO

El acondicionador de aire Inverter
PHIN35HA3BN, de Philco, tiene efi-
ciencia A++; funciones FollowMe,
Turbo Smarty Sleep; display LED con
opciodn de apagado; autodiagnostico
inteligente; tecnologia Golden Fin;
refrigerante ecolégico R410a; con-
trol remoto multifunciéon; deshumidi-
ficador; filtros lavables; timer progra-
mable, capacidad de 3550 watts y
barrido de aire automatico.

El On-Off PHS32HA3AN, con efi-
ciencia energética clase A, viene con
refrigerante ecolégico R410a; con-
trol remoto multifunciéon; deshumidi-
ficador; funcion Sleep; timer progra-
mable; barrido de aire automatico;
filtros lavables y hidden display.

'—_

Diego Gorali, Head HVAC y Materiales de Construccion en Newsan

"Creemos que esta va a ser
una temporada muy competitiva"

Desde Newsan, Diego Gorali, cali-
fico a la temporada pasada como
excelente, con un nivel de fabri-
cacion de mas de 1,5 millones
de unidades. "Este afio comenzé
con una baja expectativa debido a
la devaluacion de diciembre, que
en principio hizo que los produc-
tos se encarezcan en relacién con
los salarios", agregd. “Sumando a
esto estaba la tasa de interés, que
rondaba el 10% mensual, pero
todo eso comenzd a revertirse
con el correr de los meses. El
salario se recompuso, la tasa de
interés se derrumbo hasta llegar al
3% mensual, volvieron las cuotas
y, en consecuencia, también se
reactivd la demanda. La brecha
actual entre el valor del ddlar ofi-
cial y el de los ddlares financieros
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hace que el consumidor perciba a
todos los bienes durables como
una buena alternativa de dolari-
zacion, lo que, como resultado,
impulsa aun mas el consumo.

Analizando el comportamiento del
consumidor, Gorali recordd que la
demanda fuera de la temporada
de verano se mantiene muy firme,
sobre todo por las bajas tempe-
raturas que estamos teniendo y
considerando, ademas, que todos
los modelos split que ofrece el
mercado ya son frio calor.

“La tecnologia Inverter también
mantiene su tendencia de pene-
tracion en alza y actualmente llega
a casi el 50% de participacion de
mercado”, cerro.
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WHIRLPOOL

Elacondicionador Whirlpool WBC09AAB On-Off
de 3400 watts tiene modos Sexto Sentido, Swing
y Power Saber; refrigerante ecolégico R410a; con-
trol remoto multifuncién; display LED con opcion
de apagado; funciones Sleep, Follow Me y Turbo;
timer programable; eficiencia A; filtros HD lavables
y deshumidificador.

Los modelos Inverter WBC22AJM, de 6.000 watts,
y WBC12AJM, de 3.300 watts, comparten estas
caracteristicas: eficiencia energética A++; modos
Sexto Sentido, Power Sabery Swing; refrigeran-
te ecoldgico R410a; control remoto multifuncion;
funciones Sleep, Turboy Follow Me; timer progra-
mable; display LED con opcidon de apagado; filtros
HD lavables y deshumidificador. Elacabado es en
color blanco mate.

..... : “1,,:,:_'_ _ i
\ /

Newsan incorporo la marca Whirlpool a su portafolio de acondicio-
nadores split con una amplia linea en todas las capacidades, tanto
On-Off como Inverter. Segun confirmo Diego Gorali Head HVAC y

Materiales de Cons

truccion, Newsan cuenta ahora con mas de 40%

de market share con la fabricacion venta y distribucion de Philco,
Noblex, Siam, Sansei, Hisense y, ahora, Whirlpool.
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JOHNSON CONTROLS

Johnson Controls presenta en la Argentina el sistema VRF
SET FREE MINI de Hitachi, con tecnologia de refrigerante
variable que combina eficiencia energética con comodidad
y flexibilidad de instalacion. Las unidades exteriores aho-
rran espacio, soportan una alta presion estatica externay
permiten una amplia combinacion de unidades interiores.
"Con este sistema, ofrecemos una solucién energéticamente
eficiente y unaflexibilidad de instalacion sin precedentes,"
manifesté Mariano Bruno, Gerente Comercial de Johnson
Controls en la Argentina.

El sistema incluye el descongelamiento inteligente, un
modo de reduccion de ruido y opera eficientemente inclu-
so en condiciones extremas, desde 52°C en refrigeracion
hasta -20°C en calefaccidn. Funciona silenciosamente y
conrefrigerante R-410A, amigable con el medio ambiente.
Tiene proteccion de compresor de 3 minutos, ventilador de
multivelocidad, diagnéstico y reinicio automaticos, control
remoto con 5 modos de operacion, ajuste de bloqueo para
ninos, unidad interior extra chata de elegante disefio que se
integra perfectamente en cualquier entorno y es ideal para
ambientes amplios, residenciales y comerciales. Esta dis-
ponible en versiones de 9.000, 15.000y 18000 frigorias con
doble funciénde frioy calor, consumo clase Ay capacidades
de 36-55 MBH-380V/3Ph/5Hz.
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KANJIHOME

Fag Sistems ofrece acondicionadores
de aire Inverter de 5300 y 6900 watts
y los On-Off de 2600 y 3200 watts.
También tienen en la linea los mode-
los industriales piso techo On-Off de
15.000 y 18.000 watts y un modelo
de 15.000 watts Inverter. Este ano
sumaron al catalogo los acondicio-
nadores portatiles. Son tres modelos
de 2650, 3650 y 5000 watts. El mas
grande trae la opcién de manejarlo
en remoto, desde el celular, y viene
con todos los accesorios para su ins-
talacion. Todos los productos tienen
funcionamiento silencioso y garantia
de 12 meses.

KT

)

Segun NIQ GfK, aire acondicionado estad en el puesto 9 de
las 10 categorias que concentran el 63,6 % de las unidades
vendidas. Cuando el andlisis se hace por montos, dentro
de esas 10 categorias, que retnen el 80,4% de la factura-
cion generada, aire acondicionado se ubica en el puesto 3.
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YORK

YORK destaca su linea de equipos piso techo.
“Nuestros equipos cumplen con las mas altas cali-
ficaciones de eficiencia energéticay estandares de
calidad y brindan un menor consumo energético
sin sacrificar el rendimiento,” dijo Daniel Sandoval
Gonzalez, Gerente de Marketing. "Son unidades
perfectas para grandes espacios residenciales y
comerciales y estan disponibles en las versiones de
9.000, 15.000 y 18000 frigorias con doble funcion
de frioy calor, consumo clase A. y capacidades de
36-55 MBH -380V/3Ph/5Hz.

YORKtambién ofrece equipos de aire acondiciona-
do multi split disenados para enfriar varias habita-
ciones simultdneamente. Estos sistemas pueden
incluir hasta cinco unidades evaporadoras internas,
todas conectadas a un unico condensador. El princi-
pio de enfriamiento del multi split es el mismo que el
de unsplitindividual, pero con la ventaja de climatizar
eficientemente multiples espacios desde una sola
unidad exterior.
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HITACHI

Radio Victoria Hitachi ofrece dos lineas de aire
acondicionado: Eco y Neo Plus. La Eco tiene
bajo nivel sonoro, funcién dimmer para apagar
la pantalla del display, timer programable y
modo sleep, para tener un ambiente conforta-
ble a la hora del descanso. Esta linea esta dis-
ponible en 2600, 3200, 5000 y 6100 frigorias.
La linea Neo Plus combina la eficiencia con
un menor consumo de energia. La tecnologia
Inverter facilita la climatizacion inteligente con
bajos niveles de sonido, memoriza las prefe-
rencias de la configuracion y ajusta el clima
de la habitacidn con gran precision. Neo Plus
tiene disponibles modelos de 3200, 5400 y
6400 frigorias.

Mariano Villacampa, Gerente comercial
en Radio Victoria Argentina para Hitachi

Hitachi apunta al crecimiento en share,
petitivo On-Off e Inverter

con un lineal com

"La temporada otofio invierno
generd un buen volumen de venta,
con operaciones spot desde abril
en adelante", afirmé Villacampa.
"Esto nos genera optimismo para
el segundo semestre, en el que
vamos a trabajar con las nuevas
lineas On-Off e Inverter haciendo
foco en seguir creciendo en share.
Hitachi es reconocida por la cali-
dad, diseno y eficiencia de sus
productos. Estimamos que 2024
finalizara en torno a las 900.000
unidades, nuestro objetivo es
seguir creciendo y ya se lanzé
la etapa de programacion, con
entregas a partir de septiembre".

Hitachi cuenta con un lineal resi-
dencial completo donde el 60%
de su oferta estd compuesta por
equipos Inverter, y el 40% On-Off,
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en todas sus capacidades. Segun
Villacampa, Inverter sigue ganan-
do participacion y apuesta a que
la financiacion para la compra
de equipos con mayor eficiencia
energética, y el impacto de las
tarifas de electricidad, seran moti-
vadores para que los consumido-
res renueven sus equipos de aire.
Sobre la demanda, Villacampa
dijo que en el segmento On-Off
se concentra en los equipos de
menos frigorias y en Inverter se
buscan mayores capacidades que
garanticen un ahorro en el consu-
mo, mientras que los de mas de
3000 frigorias son buscados por
pequefos y medianos comercios,
para reemplazar a los modelos
piso techo sin sacrificar confort ni
eficiencia energética.
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HITACHI

Mini VRF set free

544 Flexibilidad
=¥ Estética ‘Eff Adaptabilidad p Confort IE.E de disefio

Alto Facil servicio ﬁ Facil
desempeiio y mantenimiento “ ¥ instalacion

Amplia combinacion de unidades exteriores

Gracias a la unidad exterior de gran capacidad, es posible.
Instale una amplia gama de unidades interiores en varias
habitaciones utilizando una unidad exterior.

HNRQ: hasta 18 unidades
HNSKQ: hasta 10 unidades

Escanea

el eddige

y descarga
el catilogo

Cooling & Heating
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GFKY EL MERCADO

La consultora midio su evolucion
desde 2023 hasta mayo de 2024

enlareciente edicion de Electronics Home, el

mercado de electrodomésticos, medido en
unidades, mostrd a 2023 con dos comportamientos
diferentes: un primer semestre todavia conresultados
positivos de +5,4% y el segundo con una variacion
negativa de -10,5%, que le dejo al total del afio una
caidaenunidades de 3%. Esabajase acentud durante
elcomienzo de este afno, cuando las variaciones ron-
daron entorno a-39% hasta abril, porque la caida se
desaceleré en mayo con los resultados positivos del
Hot Sale. Para el mercado de electrodomésticos, el
resultado de esos 5 meses fue de-33% en unidades.

S egunlosdatos delaconsultora GfK, revelados

En mayo de este afio, comparado con el mes anterior,
el mercado mostré un crecimiento en unidades de
95,8%. Junio, sin embargo, al hacer el analisis mes
contrames, y por semanas, mostré una caida en uni-
dadesdel 31%, revirtiendo la desaceleracion de mayo
y mostrando que el consumo sigue necesitando moto-
res fuertes de reactivacion, como fue el Hot Sale, que
contraelmismo evento de 2023 crecid 8%.

En cuanto a los canales, segun GfK el especialista
concentra actualmente el 81% de las ventas totales,
aunquetiene unacaidamayorque ladelos hipermer-
cados, que, al mismo tiempo, tienen una participacion
menor en lafacturacion porel peso que aporta, dentro
desuventa, el segmento de pequefios electrodomeés-
ticos, conuntiket mas bajo.

Medida la venta porregiones, vemos que AMBA par-
ticipa con un 32%, seguida por el centro del pais que
muestraun 18% de las unidades vendidas. Elinterior
de la Provincia de Buenos Aires acumulaun 12%; la
region del NEA un 11%, las provincias del Sur 9%y
7% la zona de Cuyo. AMBA y NEA tuvieron las dos
mayores caidas en unidades, con 41,3% pero muy
sumilares al promedio general, de 38%.

88 mercados

Elcanalespecialista, quereuneatodos
los comercios de venta de electrodo-
meésticos, concentra actualmente el
81% delasventastotales.

MERCADO TOTAL / EVOLUCION MENSUAL
(Miles de unidades)

Ene 24 Feb24 Mar24 Abr 24 May 24

N

-25,1%
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17°
ELETROLAR SHOW

Se realizo una nueva edicion de la mayor feria
de negocios de electronicos de Ameérica Latina

A WL



Tecnologia, negocios y networking

Del 15 al 18 de julio, se realizo la edicion 2024
de Eletrolar Show, la mayor feria que une a la
industria y el comercio de electronica, celulares,
Internet de las cosas, gaming, movilidad y nue-
vas tecnologias de Brasil. El Transamerica Expo
Center de San Pablo recibi6 a mas de 37.000
visitantes, mas de 700 expositores, 1.500 mar-
cas y 10.000 productos, distribuidos en 36.000
metros cuadrados de exposicion.

Estuvieron presentes CEOs, propietarios, direc-
tores, lideres de la industria y del comercio del
sector, asi como representantes de compras y
marketing y las principales redes de comercio de
Brasil. La feria ya se consolidé como la mayor de
bienes de consumo en Latinoamérica.
Impulsado por las tendencias y la tecnologia,
el evento acerca anualmente a la industria y el
comercio minorista de todos los tamanos, pre-
senta marcas, potencia relaciones y facilita la
realizacion de mas y mejores negocios.

“La décima séptima edicion
de la feria supero nuestras
expectativas, multiplicando
las oportunidades de nego-
cio gracias al aumento de
visitantes, nuevos espacios,
conectividad e interaccion”,
afirmo Carlos Clur, presiden-
te del Grupo Eletrolar.

Fabricantes nacionales e internacionales pre-
sentaron sus lanzamientos, tendencias y nove-

EL EVENTO
EN NL’jMEROS dades en las categorias de linea blanca, linea

marrén, movilidad/TI, electrodomésticos, servi-
cios, salud y ocio, entre otros. En total, se pre-

Mas de 37.000 visitantes sentaron 70 nuevos productos.
; . Se destaco la fuerte presencia de la inteligencia
Mas de 700 expositores artificial (1A), crucial en la optimizacion y el ren-
dimiento de los nuevos electrodomésticos, ofre-
1.500 marcas ciendo mayor eficiencia, automatizacion y adap-
10.000 productos tacion a los habitos de los usuarios. También se
destacaron la tecnologia verde, la sostenibilidad
36.000 metros cuadrados y la eficiencia energética y se presentaron avan-

ces en telecomunicaciones, con las ultimas tec-

de exposicion. nologias de 5G.
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EN BRASIL, DgNTINAY MEXICO

TRIATLON
EMPRESARIAL 2025

En junio y julio, el Grupo Eletrolar realizara una maraton
de ferias con oportunidades para la industria electronica
y el canal retail de toda la region.
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Triatlon Empresarial

Bajo el concepto de generar mas negocios entre
la industria y el comercio, Grupo Eletrolar rea-
lizara en junio y julio de 2025 una maratén de
ferias con oportunidades para la industria electro-
nica y el retail de toda la regién y sinergia al grupo
multinacional especializado en multimedia B2B,
que integra diferentes canales de comunicacién y
negocios entre la industria electrénica y el comer-
cio minorista.

El objetivo es integrar el bloque econémico en
una gigantesca region compradora, con la forta-
leza del cuarto PBI mundial, con ferias regionales
con expositores que conocen las particularidades
de cada pais y estan capacitados para atender
comercial y culturalmente a la region.

Eletrolar Show

El Salon Eletrolar, se realizara en Anhembi, Brasil.
Ocupara 50.000 metros cuadrados y el numero
de categorias aumentara con electrodomésticos,
electrénica, computadoras, loT, Tl y accesorios,
celulares y telecomunicaciones, bienestar, articu-
los para el hogar, decoracion navideha, muebles,
componentes, electricidad, movilidad y comple-
mentos, energia solar, articulos para mascotas,
domdtica, deporte y ocio, gaming, wearables e
iluminacion. La novedad sera el espacio Eletrolar
Car Show, enfocado a la movilidad eléctrica.

Conjuntamente, se realizaran Latin American

CALENDARIO

Latin American Electronics
México: 17 al 19 dejunio.

18° Eletrolar Show: del 23 al 26
de junio, en Brasil.

52 Electronics Home Argentina:
del30dejunioal 2dejulio.

Housewares, Latin American Electronics y el
Lighting Show, consolidadas como ferias de abas-
tecimiento en electronica e iluminacion.

Electronics Home Argentina

Realizada en Buenos Aires, la feria crece cada
afo en expositores y visitantes. En su ultima edi-
cién presenté mas de 350 marcas y mas de 1500
productos. Con mas de 6.000 asistentes y mas
metros de stands, se consolidé como el evento
B2B mas grande del pais. Cuenta con el apoyo del
Salén Eletrolar y cada afno recibe un mayor nume-
ro de expositores de Argentina, Paraguay, Chile,
Colombia y Peru y compradores de estos merca-
dos. El formato 2024 incluyé el lanzamiento de
productos, charlas, activaciones gastronémicas y
espacios para reuniones privadas y demostro que
la industria quiere seguir siendo protagonista de la
economia argentina.

“Hay tres grandes oportunidades
en este 'Triatldn de Negocios',
afirmo Carlos Clur, creador de los
eventos. "La representacion de
Brasil, México y Argentina en el
PIB de la regién impulso el lan-
zamiento de las ferias, para que
empresas de los tres paises y
Latinoamérica en general mues-
tren sus productos y amplien su
participacién en el mercado inter-
nacional”.

Latin American Electronics

La primera feria del pais enfocada en electrénica,
electrodomésticos y tecnologia se llevara a cabo
en la Ciudad de México, del 17 al 19 de junio de
2025. Ocupara 22.000 metros cuadrados, contara
con 600 expositores y recibira a compradores de
México, Sury Centroamérica.

Elconcepto es el mismo que guiaal Salén Eletrolar,
el encuentro la industria y el comercio minorista,
que elimina barreras, aumenta la interactividad y
el networking y facilita las negociaciones.

Grupo Eletrolar brindara una amplia cobertura a
los expositores. Tendra programas de relaciona-
miento B2B, reuniones programadas con distri-
buidores y minoristas clave, comunicaciones con
los medios y asistencia para garantizar que los
productos cumplan con los estandares locales.
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Los inventarios y los stocks
empiezan a normalizarse

La industria de PC augura crecimiento y con ella po-
drianrecuperarse también los periféricos y accesorios

Por Rodolfo Pollini

volvié a cobrarimpulso en el segundo trimestre de
este afo y los envios mundiales de computado-
ras de escritorio y portatiles aumentaron un 3,4% en for-
ma interanual, llegando a los 62,8 millones de unidades.

Segun la consultora Canalys, el mercado de PC

Los envios de portatiles alcanzaron los 50 millones de
unidades, con un crecimiento del 4% y las computado-
ras de escritorio, que constituyen el 20% del mercado to-
tal de PC, experimentaron un ligero crecimiento del 1%,
totalizando 12,8 millones de unidades. Con el escenario
listo para un crecimiento acelerado en la medida del ciclo
de actualizacion impulsado por la transicion a Windows
11y la adopcién de PC con IA, seria esperable un pano-
rama venturoso también para los periféricos.

Dejando atras 2022 y 2023, afios posteriores a la pande-
mia que seguian recuperandose de algunos de sus efec-
tos, los inventarios se estarian normalizando y ya sin los
excedentes de stocks de esos anos, el mercado podria
recuperar de a poco la senda del crecimiento.

Business Research Insights estimé un mercado global
de periféricos valuado en 2022 en 13.220 millones de
délares, con una proyeccioén para 2031 que llevaria la ci-
fraa 20.676 millones, lo que significaria haber alcanzado
una tasa de crecimiento CARG del 5,3%.

Variacioén interanual a junio de 2024

Teclados -23,4%
Tarjetas de memoria -3,8%
Mouses -14,6%
Pen drives -11.4
Auriculares -17,8%
Audifonos -42,2%
Camaras digitales -8,2%
Impresoras 46,7%
Impresoras multifuncion -22,7%
Monitores -35,6%
FUENTE: GfK
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NBX

El mouse NBX-MS07210 tiene resolucion de 800-7200
DPI en 6 pasos, 7 botones, luces RGB, cable de 1.5
metros con mallado reforzado, sensor Huanor de 1000
watts y 1 ano de garantia. Soporta Windows 7 o superior.
El NVX-MS12010, con resolucion de 1200-12800 DPI,
tiene 8 botones, cable de 1.5 metros con mallado reforza-
do y switch Huanor de 1000 watts. Admite sistema opera-
tivo Windows 7 o superior.

El teclado para gaming NBX-KB1000OM trae 105 teclas,
teclas multimedia, cable de 1.35 metros, USB 2.0, luces
Rainbow e idioma espanol. Soporta Windows 7 o supe-
rior. EI NBX-KB3000CH es un teclado mecanico con 87
teclas, teclas multimedia, cable de 1,5 metros, antighos-
ting, USB 2.0, sistema Windows 7 o superior, luces RGB,
switches Cherry MX Red, idioma espanol, 50 millones de
presiones de vida util y programable por software.

El kit gamer NBX-SET1000 incluye un teclado con 115
teclas, teclas multimedia, cable de 1.5 metros con mallado
reforzado, USB 2.0, Windows 7 o superior, luces Rainbow,
idioma espanol. El mouse tiene resolucion de 8000 DPI, 4
botones, cable de 1.4 metros con mallado reforzado y el
mousepad es de precision, con bordes de doble costura.

i
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ROYALCELL

El mouse inalambrico RM-G211-2 de Royalcell,
de 2,4 GB ofrece distancia de trabajo de hasta 10
metros, sistema inteligente de ahorro y USB 3.0;
2.0y 1.1. Se presenta en colores negro, negro con
rojo y negro con azul. Otro modelo de la marca es
el RM-G226-2, también de 2,4 GB y con distancia
de trabajo de hasta 10 metros, USB 3.0; 2.0y 1.1
y ahorro inteligente y colores negro, blanco, rosa
y celeste. El RM-G136-2 mantiene las caracteris-
ticas de los otros dos modelos y viene en colores
negro, blanco y azul.
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GAMEMAX

GAMEMAX, marca de gaming de distribucion exclusiva de AIR
Computers presenta los auriculares HG300, HG3500, HG3600
y G200, con sonido envolvente 7.1y controladores de 50 milime-
tros. Estan disefiados para sesiones de juego prolongadas, tie-
nen almohadillas suaves y micréfonos ajustables. Los modelos
HG3500 y HG3600 traen iluminacion RGB.

Los mouses gaming MG7 y MG8 tienen sensores Opticos ajus-
tables hasta 6400 DPI, disefio ergondmico y carcasa ligera tipo
panal. La combinacion de un cable ultraligero y pies de ratén de
PTFE garantizan movimientos precisos.

La linea de teclados incluye desde basicos hasta mecanicos
avanzados. El Rampage X1, mecanico, tiene retroiluminacion
verde y el K801 retroiluminacion RGB y teclas programables.

KLIPXTREME

Con la marca Klip Xtreme, Air Computers ofrece el
mouse Optico USB Shadow KMO-111 ergonémico, con
laterales estriados, resolucién de 1000/1600dpi disefo
ambidestro, rueda central ultrarrapida y gradual, cone-
xion USB y configuracion automatica plug-and-play. El
teclado multimedia Compass KKM-252S, ultradelgado,
trae teclas con superficie plana de digitacién mas como-
da, uniforme y silenciosa; idioma espanol; interfaz USB;
116 controles; 9 teclas especiales para multimedia, bajar
y subir el volumen, silenciar, pista anterior, pista siguien-
te, reproducir, pausa, detener y buscar; 4 botones pro-
gramables; 4 teclas FN (Fn+F9, F10, F11, F12); bloqueo
numeérico y mayuscula y cable de 1,5 metros. Requiere
Windows 10/8/7/Vista/XP/2000, Mac OS o Mac OS X.

GENIUS

Air Computers ofrece el mouse Genius Ergo 8300S
Wireless Black Vertical, disenado con switch para
reducir el ruido. Otro producto de esta marca es
el teclado Genius Ergo KB-700 USB, ergondmico,
con patas plegables que dan soporte adicional para
codos y munecas. Es ideal para profesionales y en
Windows 11 con la tecla Copilot se obtiene un trabajo
mas fluido. Las 12 teclas de atajo mejoran su rendi-
miento.

El combo inalambrico Bluetooth SlimStar 8230 per-
mite cambiar entre computadora, celular, tableta
o televisor. Trae 12 teclas multimedia y 9 teclas
de acceso rapido para navegar con facilidad entre
videos, musica y aplicaciones como el correo.

La base Genius Stand para notebook pesa solo 249
gramos, soporta hasta 10 kilos para laptop de 10” a
177, también es compatible con tablets y celulares,
la altura es ajustable entre 80 y 145 milimetros, es
ergondmica y tiene muy buena disipacion del calor.

98 OHTELCMNO



HACE DE TU
DESCANSO
UN VIAJE
DE PLACER

= =:__ -=¥_ —-—-\,—.—..-.—_-—.——'

Ef

-

www.colchoneskingkoil.com.ar

KING : WORLD
KOIL : LUXURY"

[Fabrica y comercializa en Argentina; LIMANSKY S.A. | www.limansky.com




Samsung presentd las nuevas barras de sonido Q605
y B555, que se complementan perfectamente con los
televisores de la marca: la Q605 es compatible con
los modelos NEO QLED 8K, OLED y QLED gracias
a la funcion Q-Symphony, que logra que el audio de
la barra se sincronice con los altavoces del televisor
para crear una experiencia inmersivay envolvente. La
B555 es ideal para televisores Crystal UHD.

Tienen sonido Inteligente (Adaptive Sound Lite) que
se ajusta al contenido que se esta viendo y oyen-
do mediante una configuracion personalizada y la
B555 detecta automaticamente, mediante la funcién
Juego, la conexidon con la consola y reproduce de
inmediato los efectos de sonido. A través de graves
potentes, el subwoofer inalambrico incluido enfatiza
los graves para un audio superior. Multi Bluetooth
permite conectar dos smartphones en simultaneo.

La maquina de la puntada perfecta
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Vidriera

El 17 de julio, el presidente de Fag Sistems, Eduardo
Marjbein y Marcelo Moretti, presidente del club San
Lorenzo de Almagro, firmaron el acuerdo para que
la marca se sume al club como sponsor. KANJI va a
estar presente con logotipo en el pantalén; carteleria
en el estadio y el predio de entrenamiento; las peche-
ras de entrenamiento la sala y el back de prensa, el
Sponsor Day y acciones en las redes sociales.

“La marca viene con un gran crecimiento en ven-
tas este 2024 y estas acciones de marketing son
parte del trabajo a consciencia para seguir creciendo”
senal6 Diego Balbo, Gerente de marketing.

EPSON lanzé el proyector EpiqVision Ultra LS300, con ima-
gen de hasta 120", posibilidad de aceptar contenido de hasta
4K para unaimagen Full-HD HDR1,; sistema de altavoces 2.1
personalizado para audiofilos; Bluetooth para usarlo como
altavoz independiente; Android TV2 con busqueda por voz
con Google Assistant integrado; tecnologia de matriz de la-
ser de alcance ultracorto; estética limpia y moderna; disefio
de proyector de 3 chips con el 100% de la sefial de color RGB
para cada cuadro y Chromecast incorporado, para transmitir
contenido inalambricamente desde el teléfono, la tablet o la
PC, con Android y dispositivos Apple 4.

Los nuevos televisores con Al de Samsung com-
binan entretenimiento, comodidad y experiencia
visual. El Neo QLED 8K QN900D 2024 tiene proce-
sador 8K NQ8 Al Gen3 con 512 redes neuronales y
chip que optimiza en tiempo real los contenidos de
baja resolucion a calidades equivalentes a 8K. Los
usuarios pueden acceder a nuevos canales hacien-
do la actualizacién via Samsung TV Plus2 y disfrutar
de una conectividad reforzada con SmartThings.

Acompanando el aniversario de los 100 anos de la
marca, Osterlanzé unasandwicheraconplacainferior
mas profunda que permite preparar sandwiches con
hastatres panes, omelettes, pancakesyarepas. Fue
disenadapensandoenladurabilidad, lacalidad, lafaci-
lidad de usoy la multifuncionalidad. Tiene botén ON/
OFF conindicador LED y sistema Quick Lock que le
danunaestabilidad adicional durante lamanipulacion.

108 novedades
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i DREAN

Nuevos Lavarropas
DREAN CONCEPT NEO

Lo ultimo en tecnologia,
lo mejor en lavado, solo con Drean.

Tecnologial

Ultimate
Washing
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